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祝    福
总公司  梁水春 6月24日     东河公司  张建华 6月27日
奖 罚 台

表扬：
★总公司郭永志最近经常临时性的接送客户，早出晚归，提出表扬。

★总公司最近几天营销部就三个人，工作繁忙，刘总带领她的团队把工作安排的井井有条，周五自己亲自到东河公司给东胜神东公司装货，梁水春和李彩霞每天加班加点的对账和核对往来，提出表扬。
★总公司王成宝负责外埠公司的撤户工作，近日又出差奔波到广东和上海两地办理撤户的事宜，提出表扬。
★总公司王宏伟周四晚上到首钢送承兑汇票，周日早晨回来继续上班，提出表扬。

★东河公司翟雪斌把销售科、保管科和财务科的空调都修理好了,提出表扬。

★东河公司司机王军去石宝办事，从早上走到晚上9点半才回来，非常辛苦,从无怨言；司机魏强去大安要款，每天早出晚归，非常辛苦，提出表扬。
★昆区公司21日解海锋和星原备件公司的去东河公司装货，中午很晚才回来吃饭，对他这种积极的工作态度提出表扬。

★昆区公司保管科人员不仅要去外开平厂倒卷开平，同时还要协助自家开平厂装货，促进销售，对保管科和开平厂提出表扬。

★银川公司李国栋、马筱利经常中午装货，顾不上吃饭，提出表扬。

★银川公司胡俊平、李国栋21日晚上跟大车去中宁送货，提出表扬。
★太原公司李莹利用休息时间把楼上打扫干净，把沙发罩也洗干净，提出表扬。
★廊坊公司13日晚李静加班装货到晚上10点；郝艳哲上星期放弃周日休息上班，提出表扬。
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公  告                  车辆限行规定

——总公司刘滢

一、2008年7月1日至2008年9月20日：
1、黄标车禁止上路；
2、外埠车辆24小时禁止进入6环以内区域；
3、外埠车辆需要穿行北京的一律绕行走102国道；
4、单位车辆压缩20%（停放在单位内不得使用）。
二、2008年7月20号至2008年9月20日：
1、北京牌照的车辆实行单双号管理：
 7月20日到8月27日，除“六种”车辆不分单双号外，其他所有车辆在6环内将分单双号行驶； 8月28日到9月20日，货车在5环以外不分单双号行驶，但要遵循24：00-06：00（无证北京牌照货车）行驶。客车仍要执行在6环内单双号行驶。
2、没有北京市城区通行证的货车，只能在0：00-6：00AM上路行驶；
3、奥运专用道启用－－只有4吨以下且持有奥运车辆通行证的车辆可以通行。
三、从7月1日起至9月20日，所有途经北京的货车将禁止进入北京五环、六环，必须从河北省境内绕行。
途经北京的货车在河北省绕行情况：自7月1日至9月20日，货运车辆通过相关道路时需按规定绕行。其中绕行线路主要涉及河北省境内的112国道，以及石太高速公路和京沈高速公路；
京津冀区域内途经北京的货车绕行路线：从西北方向出发途经北京的货车，在张家口开始分流绕行，分别可经张石、宣大、京张高速公路及112国道、109国道、省道宝平线等，进入到保定市涞源县境内，然后，继续沿112国道或207国道到达高碑店或保定市，向东南方向行驶；从东北方向出发途经北京的货车，从承德开始分流绕行，沿承秦出海公路，经承德县，转入承栗路或平铁线后，进入唐山市境内。后沿三抚线、112国道或迁唐线继续行驶；山西、内蒙古、辽宁等地途经北京地区的跨区域长途货车绕行路线：引导山西大同市、内蒙古乌兰察布市方向的长途进京货车，绕行太原和石家庄，通过石太等高速公路进行分流；引导辽宁朝阳市、内蒙古赤峰市方向的长途进京货车，绕行锦州、秦皇岛、唐山，通过京沈等高速公路进行分流；为确保奥运期间涉奥高速公路的畅通，河北省交通部门为涉奥高速公路开辟了专门的“奥运快速通道”，主要涉及(北)京秦(皇岛)高速公路宝山段、京秦高速公路廊坊段、唐(山)(天)津高速公路和(北)京石(家庄)高速公路；

奥运期间，对于持有奥运特别通行证的车辆将优先通行，并做到通过收费站时无障碍行驶；对于有警车开道的奥运专用车辆，收费站将采取先计次放行、后集中结算的方式，确保其通过公路收费站时实现行驶途中不停车的目标；对于其他奥运车辆，也将采用预交、包交通行费等方式，减少在收费道口的滞留时间，提高通行效率。
健康常识

办公室人员应该如何注意保健

长期坐办公室的人大多数缺乏运动,容易发胖,心脏得不到锻炼,经常伏案工作还容易造成颈椎病,长时间使用计算机会影响视力和肩肘肌肉群,那么坐办公室的人怎样进行自我保健呢?
  1. 要不是时间特别紧张,应尽量减少乘电梯的机会,经常爬爬楼梯,对增加你的体力,消耗多余脂肪、锻炼你的心脏都大有好处 。工作中应经常找机会站起来活动,甚至楼上楼下走走,比如送份文件,通知件事情,了解一个情况等等。与打电话相比既得到运动机会,又密切了同事间的关系,是意见一举多得的好事。
   2. 在计算机前坐上一个小时就应该站起来走到窗前眺望圆房分钟,然后活动一下腰、肩、颈、肘、腕,再坐下继续工作。
   3. 如果没有走出办公室做运动的方便条件,你可以站在办公桌前做几种简单的运动。双脚并拢,双手叉腰,挺胸抬头。双脚踮起,脚跟离开地面(尽量挺胸、背部离开椅子靠背、伸直双腿,脚跟离开地面,脚尖尽量向前伸,绷紧足背,然后脚尖往回勾,勾一下伸直一下,做四个八拍；再转动腰部前后两个八拍。再前后方向绕动肩关节，各两个八拍。再绕动颈部,前屈后仰、左右侧头和左右转头各两个八拍。如果你的桌前有空间,还可以做四个八拍的下蹲运动。
   4. 如果连续开会数小时,不能出去活动,你应该适时地调节自己的坐姿,而不应该让自己的身体完全松弛地坐在椅子或沙发里面。还可以做些活动：直腰两个八拍。然后两膝并紧,将腿抬起,小腿向后收,再伸直,重复做两个八拍。

如何预防机油压力过低


汽车发动机具有的正常机油压力，是保证发动机各摩擦件之间得以充分良好润滑的前提和必要条件。在正常情况下，怠速时发动机机油压力应不低于50kPa；中高速时机油压力应保持在200-300kPa左右。发动机在运转中，一旦其内部出现故障，诸如发动机温度过高、曲轴与连杆轴承轴瓦磨损加剧或配合松动等都会影响到发动机机油压力的波动。而许多时候，往往是由于发动机润滑系各机件故障的原因导致发动机机油压力过低。汽车在行驶中，一旦发现机油压力过低，都应停车查找其原因并排除之后方可行车。否则极易造成因发动机机油压力过低而出现曲轴瓦烧融而"抱瓦"，较严重时可能使发动机因此而报废。为此，做到以下几点将会较好地预防机油压力过低。
经常检查
　　a．抽出机油尺，察看机油是否充足，油中有否汽油或水，必要时添加或更换机油。
　　b．发动机在工作情况下，仔细察看各部位是否有漏油现象。
　　c．检查机油压力感应塞和机油压力表是否正常。将机油感应塞接线搭铁，若机油压力表指针从0点摆到底，则表明两者工作正常。若指针不动，则表示感应塞损坏，应更换。
　　d．检查润滑系油压。拧出感应塞，启动发动机，此时应有机油从螺孔中喷出，则说明润滑系油压正常，而故障在感应塞。
　　e．若上述检查仍无效，也未查出故障所在，则需要拆卸油底壳、清洗机油集滤器、机油滤清器，检视并调整曲轴主轴瓦和连杆轴瓦的装合间隙。
严格装配
　　在发动机润滑系的检修中，装配机件时稍有不慎都会造成机油压力过低现象的发生。比如，机油泵与缸体之间的垫片、机油滤清器与缸体之间的垫片等，制作这些垫片时，该留出油孔的要有出油孔，进、出油口之间有隔条的要留有隔条。同样的，有些本不应该出现的机件错装有时也会导致机油压力过低，比如，新更换的缸体漏装油堵头或油堵头装配不严。
　　 曲轴前后油封，在汽车的使用中，由于装配方法不得当或曲轴油封设计不合理，再加之使用时密封件磨损，都会造成因机油泄漏而导致机油压力过低。因此，对于曲轴油封应注意两点以防其漏油：首先在拆检发动机时应更换新油封以保证油封的可靠系数处于最大值；其次，新油封装复时应严格按操作要求进行，尤其曲轴后端采用盘根式的油封，应装紧堵好缝隙。
全球限塑欧美有道
　　布袋设计时尚 降解缩短年限 购物享受折扣 法律提供保障
　　我国国务院《关于限制生产销售使用塑料购物袋的通知》于6月1日起开始执行。“限塑令”规定，所有超市、商场、集贸市场等商品零售场所一律不得免费提供塑料购物袋。 

　　实际上，随着“白色污染”状况恶化，越来越多的国家纷纷采取措施限制塑料袋的使用，全球各界开始向塑料袋说“不”。

　　行动·设计师　　时尚“买菜袋”全球限量售　　在全球告别塑料袋的努力中，不得不提英国设计师阿尼娅·希德玛芝，她设计的一款棉布购物袋风靡全球，成为限塑的时尚宣言。

　　希德玛芝是世界著名女包设计师，以设计高档产品著称，她设计的女包每只售价在1500美元以上。去年，希德玛芝推出一款棉布购物袋，每只售价15美元，但是限量发行。

　　这款布袋一侧印有“我不是塑料袋”的醒目字样，被戏称为“买菜袋”。

　　去年夏天开始，希德玛芝设计的“买菜袋”在全球几大城市分期发售，每到一处便热销不止。去

　　年6月，这款购物袋在台北上市，因为购买者众多引发踩踏事件，造成30人受伤，防暴警察不得不出动维持秩序。

　　意大利品牌贝纳通在日本销售的彩色环保购物袋也颇受欢迎。这款购物袋在日本售价500日元（约合4美元），由轻薄的聚酯纤维材料制成，折叠后可放在手掌中，便于携带，共有10种颜色可以挑选。

　　行动·技术　　环保型塑料袋焚烧变成水　　减少塑料袋消费的同时，一些国家通过改进技术治理“白色污染”，努力缩短塑料袋降解所需年限。

　　德国环保部新闻官员托马斯·哈克贝克在去年11月接受新华社记者采访时说，德国现在和以后都不会考虑禁用塑料袋，因为德国所用的是环保型塑料袋。

　　哈克贝克说，德国目前使用的塑料袋主要是聚乙烯塑料袋，这种塑料袋不含有软化剂和重金属固化剂，因此不仅生产过程环保，而且在焚烧处理时只产生二氧化碳和水。

　　此外，德国有着严格的垃圾分类系统和完善的物质循环再生体系，塑料袋回收和再利用比例近100％，塑料袋和其他包装垃圾已成为德国循环经济的组成部分。

　　在非洲，不少国家对塑料袋的厚度有着严格规定。

　　自去年7月开始，乌干达政府禁止生产和进口厚度在30微米以下的塑料袋，对其他厚度的塑料袋征收重税，同时提倡其居民使用当地包裹物品的传统材料——香蕉叶。

　　文/综合新华社报道

　　行动·企业　　少用塑料袋购物有折扣　　代表国家：美国　　不少大企业也加入限塑行列，在致力环保的同时提升企业形象，彰显社会责任感。在美国，天然食品连锁公司自去年7月开始在纽约超市推出可重复使用的购物袋。该公司得到授权发售希德玛芝的环保购物袋，以15美元的价格在纽约15家连锁超市内销售，限定每个顾客最多只能购买3个，先来先得。

　　目前，纽约的几家大型连锁超市仍然向消费者提供免费塑料袋，但同时推出奖励机制，鼓励消费者使用环保购物袋。每减少使用一个店家提供的免费塑料袋，消费者能享受10美分折扣。

　　在日本，便利店连锁巨头Sev-en&I控股集团今年开始在旗下连锁超市和便利店销售环保购物袋。

　　Seven&I集团经营着7－11连锁便利店和伊藤洋华堂连锁商场，旗下有近350家超市以及东京和长野县的约1000家7－11便利店，如今店内全都销售环保购物袋。Seven&I集团计划在今年夏天把活动扩展到日本1.2万家7－11便利店。

　　该集团宣布，出售环保购物袋所得部分收入将用于向印度购买二氧化碳排放权，并将排放权免费提供给政府使用。

　　行动·法律　　谁制造污染谁为清理埋单　　代表国家：德国　　光依靠企业和消费者的自发行为，不足以有效治理因滥用塑料袋造成的“白色污染”。不少国家纷纷出台法律，加强限塑力度。

　　德国没有禁用塑料袋，但严格控制塑料袋消费。20世纪70年代起，德国超市就停止提供免费塑料袋。

　　德国在1991年公布《包装条例》，要求生产和经营者承担义务，回收与再利用包装材料。到1996年，德国专门立法，要求制造企业对产品用完后产生的废物负责回收、再利用和处理，相关费用可加在售价中转嫁给用户，使得生产者、销售者与消费者均承担环保义务。

　　有关法令推行多年来，“谁制造污染，谁承担清理、消除对环境影响的费用”这一观念在德国牢固扎根。

　　日本《容器包装循环利用法》在去年4月修订生效。

　　这部法律规定，一年内使用容器包装材料超过50吨的超市、便利店等零售店铺，有义务自主制定削减购物袋和包装纸的目标。相关部门会定期检查其包装材料的使用情况，如发现措施不力，将公布其名字；仍不改进的，环境大臣有权命令其按上报的削减计划执行，必要时还可处以50万日元（约合4000美元）以下的罚款。

　　何为“白色污染”　　所谓“白色污染”，是人们对塑料垃圾污染环境的一种形象称呼。从专业角度说，它是指用聚苯乙烯、聚丙烯、聚氯乙烯等高分子化合物制成的各类生活塑料制品使用后被弃置成为固体废物。

　　塑料结构稳定，不易被天然微生物菌降解，不可降解的塑料袋自然腐烂需要200年以上。废塑料垃圾如不加以回收，将在环境中变成污染物永久存在并不断累积，对环境危害巨大。

　　据2006年11月4日中国连锁经营协会发布的国内首个《超市节能问题报告》称，我国快速消费品零售全行业每年消耗的塑料袋数量约为500亿个，消耗资金约50亿元。按照生产一吨塑料需要消耗三吨以上的石油计算，全国每年生产塑料袋需消耗480多万吨石油。

　　其他国家限塑之举　　孟加拉国　　法律规定，进口或销售塑料袋的人最高可被判10年刑，发放塑料袋者则可被处以6个月的监禁。有些商人曾被罚款，最多的被罚了2000美元。

　　南非　　在2003年5月出台法律，禁止生产和进口厚度低于80微米的塑料袋（后放宽到低于30微米），违反者可被处以最多10万兰特（约合1.3万美元）罚款，并有可能坐牢。　
员工来稿                    我对钢材销售行业的认识
——廊坊公司田文东
2007年1月1日，我开始从事钢材销售行业，迄今已有一年多的时间了。经过这段时期的认识和学习，我从最初对这一行业的完全陌生，到现在已经逐渐了解了它的一些运作流程。在此过程中，我一直在学习和这一行业有关的任何知识，包括钢材的基础知识和销售知识等等。经过学习，我渐渐发现了钢材销售行业的一些特点——当然是相对比较浅显一些的。 
和所有的销售行业一样，钢材销售也具备销售业最基本的特点——灵活性。现今，钢材行业本身的特性决定了它的销售大多以网络、电话、传真等一系列现代科技为依托而进行的。通过网络和电话，我们可以发布一些信息，也可以找到一些求购者，而对应的求购者也可以通过网络和电话的信息找到我们。多样化的选择无形中就增加这一行业的灵活性。其次就是多变性。多变性也可以说是灵活性的一部分，因为二者是相辅相成的。就销售对象来说，有时可能是生产厂家，有时也可能是经销商，虽然站在销售者的角度来说他们都是消费者，但不同的消费者需求心里也不尽相同。有的消费者是求质，有的可能求廉，还有的是求新等等，这就需要销售人员根据不同的消费心理做出多变的反应，以达到满足他们需要的目的。一些时候销售人员的角色也会发生改变，变为求购者，这时候也需要我们根据具体的情况做出不同的选择和决定。钢材销售行业的灵活性和多变性直接决定了钢材销售人员需要具备很强的适应能力。之所以这样说是因为在这一行业中，除去钢材的基本知识，其他的一些知识抑或技巧、经验，都是需要在平时的历练中积累的。在无章可循的销售过程中，销售人员必须具备一定的适应能力，能随时面对来自市场不同的需求和情形，并且很快的接受市场的这种多变，才能驾驭这一行业，成为当中的佼佼者。钢材销售是一个庞大的市场，拥有相当多的竞争者，仅舞钢的代理商就达到一百多家，不计其数的销售商和不断上涨的钢材价格让这一行业的竞争越来越趋于白热化。在如此激烈的竞争当中，销售者必须明确本家钢材的优势在哪。优势是取胜的关键，区别于其他钢材的特点才是战胜别家的条件。所以，明确自家的优势所在是钢材销售行业的先决条件。钢材销售行业的灵活性，多变性和激烈的竞争性，又决定了它的另一特点，那就是时效性。钢材销售是非常需要时效的，包括联系求购者，报价，询价等等，都要在尽可能快的情况下完成。时间就是效率，多争取一分钟就为自己多创造一分钟的机会。
钢材销售是一门深奥的学问，现在的我还只能仅仅了解到它最表面，最明显的一些特性。这一行业有很大的发展空间，可以让个人的能力得到最大化的发挥。这一行业的高要求决定了做这一行业一定会存在许多困难。但困难再大并不是不可以克服的，经过这些困难的洗礼，我想我以后可以游刃有余的迎接各种挑战了。面对这一行业的挑战，我要学习和认识得还有很多很多，在以后的日子里，我会慢慢积累经验，争取早日加入优秀钢材销售者的行列中。
中专毕业的亿万富翁
——总公司郭军摘

06年，以李想、茅侃侃为代表的80后们，在中国互联网界异军突起，他们稚气未脱，却有着上千万、甚至上亿万财富，手下管理着几十号、几百号人。这批年轻新贵们的出现，似乎在一夜之间颠覆了人们心目中传统企业家的形象。 2007年1月25日，FIG投资与婚嫁中国风险投资协议签订仪式暨新闻发布会，在合肥华仑瑞雅国际大酒店如期举行。23岁的婚嫁中国首席执行官叶辉，代表婚嫁中国签署了价值1000万元的风险投资协议。
　　身份：婚嫁中国CEO，简介：1984年生，安徽芜湖人，中专学历。18岁参加工作，一直从事互联网行业。2005年创业，婚嫁中国首席执行官。
　　 经历：从一片空白到成功推出婚嫁中国，叶辉只用了8个月。从5万元的投资到成功融得1000万元风险投资，叶辉只用了1年。短短的1年时间，婚嫁中国成功的实现了创立、融资、盈利的三级跳。目前市场价值5000万元，不仅在安徽，在全国都绝无仅有。
　　关键词一：年轻　初见叶辉，给你的第一感觉绝对是“年轻”。水洗的发白的牛仔裤，黑色的毛衣，外加一件休闲西服。丝毫不敢相信他已经是一家资产上千万的公司的CEO.但他眼神中透露出的神彩，成熟的谈吐，却又极不符合一位23岁年青人应有的模样，用他自己的话说：“我的心理年龄已经40多岁了”
　　关键词二：财富   聊到财富新贵，叶辉立即挥着手打断道：“我不是什么财富新贵，那1000万是属于公司的钱”，“我每天也只吃5块的盒饭，穿的也只是50块一双的鞋”
　　叶辉笑说：“我一开始也很迷茫，找不到方向。直到去年创立婚嫁中国，才找到了方向和目标，我更在乎的是婚嫁中国是否能够实现‘中国婚庆婚嫁行业第一媒体’的目标，财富对我来说，只是衡量目标成功与否的标志，仅此而已”。
　　关键词三：学历　“我是合肥一所民办中专毕业的，学的是计算机。”说这话时，你在叶辉的脸上，看不到任何的自卑感或是失落感。用他自己的话说：“我从不以学历来判断一个人。不过，婚嫁中国除了我，都是专科以上学历。”
　　从小，我们只听说过国外一些富豪中途辍学、身价上亿的传奇故事，并且把他们仅仅能当作故事来听。当我们知道就在我们身边，就是我们的同龄人中，居然有着这样一批高中、中专毕业，或者中途辍学的亿万富翁时，我们震撼了。
　　关键词四：环境　    在新闻发布会的演讲上，叶辉的演讲中提到的最多的一个词，就是感谢。其中有他的父母、老师、同学、同事、领导，甚至还有他的竞争对手。  他说，有今天的成绩，有一半要感谢环境造就了他。宽松的家庭环境，是他成功的最初推动力。叶辉14岁就长期住在私立学校，“自己的一切事情都自己做主”。
路

                           ——昆区开平厂 周宏智
自盘古开天辟地，一片黄土地上便有了路，几经沧桑，世上的路已纵横交错，有的是前人铺就的康庄大道，有的是崎岖小径，有的不满荆棘，有的甚至还未开凿…
    “世上本没有路，走的人多了也便成了路”，追溯到几千年前的母系时代，人们发明用漏斗盛水，后来形成了名扬中外的陶瓷文化，成吉思汗率兵征服了一个又一个部落，建立了幅员辽阔的元朝…人们为谋求生存，创造了一个个奇迹，闯出了一条条路，现在各个企业纷纷找路子，想法子，重视质量求方子，终于闯出了一条条新路，“三枪”瞄准了把子，一发即中，年年净资产位于同行首列，“永久”自行车一炮打响，人们骑着它穿梭于大街小巷…
    诚然，每条路都是艰难的，但只要能走出坚定的第一步，总能铺就一条精彩的成功之路！

“走自己的路，让别人去说吧”，这是我的座右铭，确实，有时候面对舆论的压力，旁人的怂恿，原本坚持的决定也会随着周围悸动的飘忽不定，心灵的天平一次次摇摆。但是，我们必须坚定的对自己说，相信自己，支持自己。卓娅面对舒拉详细的解题却硬是将作业自行完成，这之所以被后人传为佳话，正是因为他有坚定的信念。张海迪身残志坚，学会了七国语言，掌握了高超的民间医术。余纯顺徒步走沙漠，事前，他面对亲人的阻挠，旁人的嘲笑却义无返顾的走上了这条悲壮的路，虽然最后客死罗布拨谁，但他却毫不遗憾…
    转忆而今，当你在演讲前清了清喉咙时，你会自信满怀，当你走进考场时，定想获得好成绩，当你意志动摇时，请记住，走自己的路！
    人生之路何其曲折，也许在这条路上，你会遇到困难、挫折、坎坷、失败…
但是，只有坚持到底，才能成为真正的强者！不要畏惧，无可后怕，朋友，大胆的走，努力的走，充满信心的走，满怀希望的走…
丢 掉 贪 婪 的 包 袱 

——银川公司冯建国

傲不可长，欲不可纵，志不要满，乐不可极。

人生在世，苛求自己，往往活得太累，而放纵自己，容易误入歧途。随“心”所欲的结果，肯定是伤痕累累。为逞一时之快而以事后的痛苦为代价，实在是划不来。总之，任何事情都要讲究个度，要学会自制，千万别放纵自己。

     生活中小事无度，则会伤身。比如适量饮酒，活血化瘀，失度则伤肝；适时睡眠，除困解乏，过度则精神倦怠；食多必胖，言多必失。

人生如果放纵自己，没有自制力，则会伤“心”。 业余搞点爱好，利于放松，可如果失度，则会玩物丧志。

所以，当今社会，千万不要贪婪。人不能没有欲望，不然就会失去前进的动力，但人却不能有贪婪，因为贪婪是个无底洞，你永远也填不满。

贪婪的人，被欲望牵引，欲望无边，则贪婪无边。

贪婪的人，是欲望的奴隶，他们在欲望的驱使下忙忙碌碌，不知所终。

贪婪的人，常怀有私心，一心算计，斤斤计较，反而却被事事所算计，最终一无所获。
    朋友，为了让生活充满快乐，请丢掉贪婪的包袱吧！

周会纪要                       
时间：6月20日下午4：30—6：30
总公司

行政：本周出勤正常，无迟到早退现象，胡海宏和白迪继续在清华大学培训；本周伙食费184.9元，共93人次用餐，平均1.98元/人；本周办理了灵活就业人员转到公司的医保，领取了公司女员工的生育保险卡片，到本月为止集团公司在包头区域办理的五险本都已发放到个人手中，廊坊公司杨彦和郝艳哲的都已让清华培训的学员捎去，只有太原公司李莹的未带去，有机会财务邮寄东西一同寄过去；本周采购了办公用品、茶叶共计307元；各公司使用视频，把音响的音量和电视的音量调节到均衡后，说话时要与麦克保持10厘米的距离，这样减少回音。下周工作：办理王军的医疗保险；找瑞福特的售后，监测一下各公司的网络带宽问题；开始准备包头区域去草原旅游的相关事宜。
东河公司

行政：本周重点学习《145期落实周报》中关于杨文广的检查和张小惠的文章“销售服务的提高”以及领导强调内容；本周出勤：任儇病假一天，赵栋、杨永旺继续在北京学习；本周卫生保持良好；伙食方面也调剂的很好，厨师能够按时到岗，本周伙食费共计742元，共385人次，平均每人每顿1.93元；汽车行驶正常，本周加油385元。下水管道和电风扇都已经修好。

财务、业务：市场情况：热卷本周价格平稳,现在包头市场价格为：热卷4.5以上价格报价在5980-6000元，包钢中板现报价6250--6300元，花纹板6280元，锰卷6050元锰中板6950元。预计下周热卷和中板会平稳。

对于下周工作安排：史刘郝、魏学峰、翟雪斌、郝宝平、陈喜峰各320吨，高翔，杨文广。

昆区公司

行政：本周出勤正常，无迟到早退现象，杨志勇继续在北京学习；本周重点学习《145期落实周报》中关于杨文广的检查和张小惠的文章“销售服务的提高”以及领导强调内容；本周卫生保持良好；伙食方面也调剂的很好，厨师能够按时到岗；开平厂的六个齿轮还未做好，下周继续催促李工把开平厂宿舍房顶烫了和厨房开后窗户。

财务、业务：本周的市场整体行情变化不是很大，热卷价格保持不变，但是资源比较紧张，中厚板的价格有所回落，大约下浮了100-150元的价格，主要是包钢中厚板的价格回落的幅度比较大。本周市场上有部分到货的资源。本周的价格目前薄规格的由于资源紧缺卷板价格在6100，厚一点的价格在5950元左右，锰卷板的价格在6050-6100元。花纹板的价格在6300元，中厚板的价格为6450元，包钢中厚板的价格6200-6250元。

银川公司

行政：本周出勤正常，伙食调剂良好，卫生方面保持良好，随时进行打扫，每周进行大扫除，车辆方面大修理后还有点毛病，正在调试。本周由于业务不忙，大家都主动往外联系。新疆官司已经有两个律师联系，感觉孙律师比较好点，从头到未详细的问了一便。

财务、业务：市场情况：本周银川市场整体出货不好，用户采购量小，市场卷板价格平稳，市场报价乱，现龙丰卷板2.75mm报价6220元/吨，6-12mm资源报价5900元/吨，泽天卷板报6000元/吨，合顺卷板报价5900元/吨，三仓、昌通、等报价在6000元/吨，东钢6—12mm5930元/吨，兰州地区卷板2.75mm6050元/吨，6—12mm5850元/吨。中板方面本周本周平稳运行，现中板报价龙丰25mm—30mm各有几张，报6600元/吨、昊运14—20mm报价6650元/吨、40mm报6800元/吨，中桥报价6700元/吨，酒钢卷板报价5950元/吨。 

现有市场库存：卷板4325吨，锰卷板1500吨，花纹650吨，中板550吨。下周市场预计：卷板在5950元/吨，中板在6650元/吨。

廊坊公司

行政：考勤方面:本周郝艳哲，杨彦分别在17日和18日出去跑市场，其他人员没有迟到早退现象，都能按时出勤。学习方面：本周学习了145期小报，重点学习了其中的检查和下周工作安排，以及周会纪要中各位领导的总结。卫生方面：本周卫生保持良好,在平时都能自觉维护办公室和寝室的卫生。伙食：本周伙食费共计: 203.6元，（含一桶62元油）平均每人2.3元,没有超出伙食标准,厨师能按时到岗，合理安排饭菜而且调理的也很好，卫生保持的也很干净。汽车：本周加油200元,司机能保持车内外卫生，能够每周对车辆进行清洗几遍，车辆没有违章的情况，运行正常。

财务、业务：
市场情况:本周热卷市场受到需求不好的影响价格出现明显下滑，成交均为低迷，观望气氛较为浓郁，另外钢厂仍在持续到货，经销商面临较大的销售压力。截止昨日市场报价天津5650—5700，锰卷5850，北京5730—5750，锰板5900，廊坊5830—5850，锰板5950，个别经销商还在坚挺价格。市场资源补充相对完整，宽板面资源缺货。库存情况：廊坊市场卷板约为6000吨。本周中厚板市场弱势运行，市场价格小幅下跌，整体到货量成交量水平偏低，市场库存变化不大。现在天津报价在6350，北京廊坊在6380--6400左右，锰板6650—6700。市场库存约7500吨。

下周市场预测：预计下周热卷市场还会有小幅变动，在5750—5800报价趋间。中板在6300--6350左右。
太原公司

行政：出勤方面：本周冯忠凯事假1天，其他人员出勤正常。卫生方面：每天打扫，保持良好。学习方面：周一学习了小报，伙食方面：本周112.7元，82人次，人均：1.37元，鸡肉71.7元。加油：293元，没有违章。

财务、业务：
市场卷板库存目前缺货，包钢价格在5950元，2.75*1.25的在6050元，不好找货，天铁的在5780元，花纹板在6000元，锰板6080-6100元，本周卷板价格跌了30-50元，市场成交不是太好。

中板市场库存量大，价格：普板：12的6620元，14-25的在6500-6520元，30的在6580-6600元，40的在6750元，50的在6850元，锰板：12的在6820元，14-25的在6750元，30的在6780-6800元，40的在6950元，50的在7050元，包钢中板四切：20、25的是6450元，30的是6450元。两毛两切：25、30的过磅是6400元，本周临钢中板下浮了50-80元，市场整体成交差，属观望状态。
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