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感恩工作、珍惜拥有
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     本次周报专项学习，人手一份，请大家认真领会。
祝全体员工安康顺利，工作开心，事事如意!天气渐凉，请大家注意防寒保暖！
公司动态

尹瑞平同时兼东河公司和昆区公司开平厂厂长，每天早上东河公司，中午前昆区公司两头跑，李文胜为东河公司开平厂副厂长，李国锋为昆区公司开平厂副厂长。

工作安排
下周工作安排
一、营销类

1、青山场地建好，昆区中板货位少，青山、东河可大批放中板。

2、人员轮岗及提成方式改变，出精英，出能人。

3、各公司存在问题，抓典型，十条列出错误对人对事一一改正，弘扬正气，打击，辞退危害公司的人和事。

4、尹瑞平兼东河、昆区公司开平厂厂长，厂长不在副厂长负责，作息时间东河公司，昆区公司。开平厂放假及休息时间应在六日轮休，六日多装货少开平。

5、张小惠要去昆区公司和青山公司指挥保管流程。

二、行政类

1、青山公司：厂地、棚子、门牌。

2、昆区公司：牌子、开平厂的门帘，广告及PVC。

3、冯风图、尹瑞平开平厂安全、设备的维护，操作正规化。

4、昆区公司：卖小开平机仍登报纸。

5、固定资产明细。
6、关于七个小车的费用。

7、各公司的水票喝完后，统一停止桶装水供应。

8、撤销总公司六部固定电话。

9、新疆官司。

10、关于五险要彻底的给员工退还并解释清楚原因，让大家体会到。

闪 光 点 

★东河公司11月12日开平厂王建刚、于全河、刘文功加班卸卷到晚上12点多，提出表扬。
★东河公司开平厂11月13日开卷任务量大，装车多，开平厂全体员工一直忙到中午1点多才吃饭，饭后大家没有休息又投入到紧张的工作中，对他们辛勤的付出提出表扬。

★青山公司魏雪峰给万金龙送货至第二天以饼充饥，这种忘我和一切以公

司利益为目标的精神，每个人都应该学习。
★青山公司田雨为石拐经委科技配货忙到晚上12点都没吃晚饭，向他道声辛苦了。
绩效考核       
A、各公司一周往来情况：
	日期
	单位名称
	业务员

	11月8日
	
	

	11月8日
	
	


B、本周超高限价：
	姓名
	超限额
	姓名
	超限额

	胡俊平
	
	刘恒
	

	杨志勇
	
	胡鹏程
	


D、各公司本周销售净利排名情况：
	排名
	公司
	完成量
	净利

	1
	总公司
	
	

	2
	昆区公司
	
	

	3
	青山公司
	
	

	4
	东河公司
	
	

	
	集团公司
	
	


税务常识

商业折扣、现金折扣、销售折让对比
——总公司周晓丽收集
商业折扣、现金折扣、销售折让是当前发生较为频繁的销售模式，但企业对它们的会计和税务处理概念模糊，现笔者根据现行的《企业会计准则》、《企业所得税法》、《增值税暂行条例》等的规定，对上述业务进行对比说明。
　　商业折扣的业务处理对比
　　商业折扣是指企业为促进商品销售而在商品标价上给予的价格扣除，因而不影响销售商品收入的计量。税法对商业折扣的定义与会计准则是一致的。依据《中华人民共和国所得税法实施条例释义及适用指南》的解释，销售货物涉及商业折扣的，应当按照商业折扣后的金额确定销售收入金额。由此可见，商业折扣的税务处理与会计处理相同。
　　实务中，商业折扣有两种做法，一是折扣销售，即按照折扣后的金额开具发票，确认收入，计算销项税额；二是销售折扣，即将未折扣前的销售额与折扣额开在同一份发票上。这两种做法均符合现行流转税、所得税处理及会计处理的规定。
　　现金折扣的业务处理对比
　　现金折扣是指在销售商品收入金额确定的情况下，债权人为鼓励债务人在规定的期限内付款而向债务人提供的债务扣除。关于现金折扣的会计核算有两种处理方法：一是按合同总价款扣除现金折扣后的净额计量收入；二是按合同总价款全额计量收入。我国企业会计准则采用的是第二种做法。这样，当现金折扣实际发生时，直接计入当期损益。
　　依据《中华人民共和国所得税法实施条例释义及适用指南》的解释，销售货物涉及现金折扣的，应当按照扣除现金折扣前的金额确定销售货物收入金额。现金折扣在实际发生时计入当期损益。
　　由此可见，现金折扣的税务处理与会计处理一致。现金折扣允许税前扣除的合法凭据应当是购销合同注明的折扣条件及有关收款单据。购货方获得的现金折扣，冲减财务费用。至于购货方获得的现金折扣是否转出进项税额，在实际操作中存在争议。
　　销售折让的业务处理对比
　　销售折让是指企业由于售出商品的质量不合格等原因，而在售价上给予的减让。销售行为在先，购货方希望售价减让在后。而且，在通常情况下，销售折让发生在销售收入已经确认之后，因此，销售折让发生时，应直接冲减当期商品的销售收入。需要注意的是，销售折让属于资产负债表日后事项的，应按《企业会计准则第29号———资产负债表日后事项》的相关规定进行处理。
　　依据《中华人民共和国所得税法实施条例释义及适用指南》的解释，销售折让的增值税、所得税处理与会计处理是完全一致的，均在实际发生时冲减当期销售收入和销项税额。
　　根据《增值税专用发票使用规定》（国税发〔2006〕156号）第十四条至第十八条规定，一般纳税人取得专用发票后，发生销货退回、开票有误等情形但不符合作废条件的，或者因销货部分退回及发生销售折让的，购买方应向主管税务机关填报《开具红字增值税专用发票申请单》，并加盖一般纳税人财务专用章。主管税务机关对一般纳税人填报的《申请单》进行审核后，出具《开具红字增值税专用发票通知单》。购买方必须依该《通知单》所列增值税税额从当期进项税额中转出，未抵扣增值税进项税额的可列入当期进项税额，待取得销售方开具的红字专用发票（在防伪税控系统中以销项负数开具）后，与留存的《通知单》一并作为记账凭证。
　　《国家税务总局关于修订增值税专用发票使用规定的补充通知》（国税发〔2007〕18号）第一条规定，一般纳税人开具增值税专用发票后，发生销货退回、销售折让以及开票有误等情况需要开具红字专用发票的，视不同情况分别按以下办法处理：
　　1.因专用发票抵扣联、发票联均无法认证的，由购买方填报申请单，并在申请单上填写具体原因以及相对应蓝字专用发票的信息，主管税务机关审核后出具通知单。购买方不作进项税额转出处理。
　　2.购买方所购货物不属于增值税扣税项目范围，取得的专用发票未经认证的，由购买方填报申请单，并在申请单上填写具体原因以及相对应蓝字专用发票的信息，主管税务机关审核后出具通知单。购买方不作进项税额转出处理。
　　3.发生销货退回或销售折让的，除按照《通知》的规定进行处理外，销售方还应在开具红字专用发票后将该笔业务的相应记账凭证复印件报送主管税务机关备案。
　　税法规定，企业年终汇算清缴前发生的资产负债表日后事项，所涉及的应纳税所得额调整，应作为会计报告年度的纳税调整。企业年终申报纳税汇算清缴后发生的资产负债表日后事项，所涉及的应纳税所得额调整，应作为本年度的纳税调整。由于所得税汇算清缴通常发生在财务报告批准报出之后，而且所得税汇缴期满（次年5月31日）之前，纳税人发生申报有误的，可以重新办理纳税申报。因此，对属于资产负债表日后事项的销售折让行为，其税务处理与会计处理相同。
　　此外，有些企业为了促销，与客户协议约定，在销售货物并向购买方开具增值税专用发票后，由于购货方在一定时期内累计购买货物达到一定数量，或者由于市场价格下降等原因，销货方给予购货方相应的价格优惠或补偿等折扣、折让行为。对此，《国家税务总局关于纳税人折扣折让行为开具红字增值税专用发票问题的通知》（国税函〔2006〕1279号）规定，上述销货方给予购货方相应的价格优惠或补偿等折扣、折让行为，销货方可按现行《增值税专用发票使用规定》的有关规定开具红字增值税专用发票。
　　会计处理时，销售方应冲减销售收入和销项税额，购货方相应冲减已售和库存商品的成本，同时转出进项税额。
员工来稿
不去羡慕别人的生活
——东河公司高翔
萨依特曾是埃及的一位政府高官，34岁就做了副市长，可谓前程一片灿烂。可惜，就在他飞黄腾达的时候，他主管的城市却发生了一场火灾，于是他被免职。那年他37岁。离官退位后，萨依特的周围依然是一些显赫的人士，富翁，高官，大财团的董事长……大家都为萨依特惋惜，认为他会非常痛苦，最少也要来找他们帮忙。谁想，萨依特却回到乡村，过起了平民百姓的生活。
 他在自家的小菜园里种菜，施肥，捉虫，过得平淡而有滋味。没事的时候，他就走村串巷，收集一些民间陶器作为自己的爱好。生活中，他从不理会别人的富贵，更不去羡慕别人的日子。我行我素地过着自己的简朴岁月。
 由于他的知识和才能，他很快就在收藏上有了很大造诣。七八年过去，他竟然收集到了几十件世界顶级的民间珍宝。前来买卖的人蜂拥而至，萨依特每卖出一件，都在上千万美元。
     有人问萨依特，你怎么会在收藏上有这么大的成就。萨依特说，因为我过得十分简单，从不盲从地去羡慕别人，清静的生活让我可以一心一意地鉴别陶器。
     不去羡慕别人的生活，这使萨依特不但摆脱了烦恼，也把收藏做到了罕见的顶端，成为世界级收藏大师。
 22岁的美国华裔数学家王章程，毕业于美国加州大学。毕业后，他的同学多数都去了大财团、大公司，只有 王章程一头扎进了加州私人研究室，一干就是10年。10年中，他的生活收入非常低廉，30岁了还买不起房子。而他的同学们已经是月收入几十万，上百万元的大老板。他们开着高档车子，住着大房子，带着漂亮的妻子。而王章程连女朋友都没有。好在他从来不羡慕别人，只对自己的事业感兴趣。虽然他的生活比别人差了几个等级，但他本人似乎全然不知。在外人看来，王章程的生活是世界上最糟的一种。
     王章程却不管这些，10年中他默默无闻，如饥似渴地做着自己的研究。在他35岁的时候，他攻克了世界上两项顶尖级数学难题，从此成果迭现，美国十几家大学先后聘请他前去任教。多少年过去，在世界数学界，他被称为数学之王。
 包维尔自小就十分喜欢摄影，大学毕业后，他对摄影到了痴迷的程度，无心去挣钱工作。从此包维尔过着简单的生活，从不理会自己的生活是富有还是贫穷，只要能够摄影也就够了。他穿着破裤子，吃着最简单的汉堡。在别人眼里，他是困苦贫穷的象征。而包维尔自己却过得异常快乐。
在他27岁时，他的人物摄影技术开始登峰造极，成为世界公认的人物摄影大师，并为英国首相拍摄人物照，从此一发而不可收。至今为全世界一百多位总统、首相拍过人物摄影。请他摄影的世界名流更是数不胜数，排队等候一两年是常事。
正因为他从来不羡慕别人的生活，才会生活在自己的天地里，才能不受外界的干扰干自己的事，也才能取得如此的成就。
 生活中常常打扰我们，让我们感到不安的，往往并不是我们自己，而是别人的生活和别人的模式。
      总是羡慕别人的生活，就会给自己造成混乱和迷茫，甚至使自己不得安宁。羡慕别人的代价，常常就是失去自己。不去羡慕别人，你的日子就会变得悠然平静，从容不迫。不去羡慕别人，你才会找到自己的生活，完成你自己的事业，达到你自己的目标，过好你自己的日子。
别跌倒在自己的优势上

——昆区公司杨彦

三个旅行者同时住进一个旅店.早上出门时,一个旅行者带了一把伞，另一个旅行者拿了一根拐杖，第三个旅行者什么也没有拿．
　  晚上归来，拿伞的旅行淋得浑身是水，拿拐杖的旅行者跌得浑身是伤，而第三个旅行者却安然无恙．于是，前面的旅行者很纳闷，问第三个旅行者：＂你怎会没有事呢？＂
　  第三个旅行者没有回答，而是问拿伞的旅行者：＂你为什么会淋湿而没有摔伤呢？
　  拿伞的旅行者：＂当大雨来到的时候我因为有了伞，就大胆地在雨中走，却不知怎么淋湿了；当我走在泥泞的路上时，我因为没有拐杖，所以走的非常仔细，专拣平稳的地方走，所以没有摔伤．＂
  　然后，他又问拿拐杖的旅行者：＂你为什么没有淋湿而摔伤了呢？＂
　  拿拐杖的旅行者说：＂当大雨来临时，我因为没有带雨伞，便拣能躲雨的地方走，所以没有淋湿；当我走在泥泞坎坷的路上时，我使用拐杖拄着走，却不知为什么常常摔跤．＂
　  第三个旅行者听后笑笑说：＂这就是为什么你们拿伞的淋湿了，拿拐杖的跌伤了，而我却安然无恙的原因．当大雨来临时我躲着走，当路不好走时我细心地走，所以我没有淋湿也没有跌伤．你们的失误就在于你们有凭借的优势，认为有了优势便少了忧患．＂
　  许多时候，我们不是跌倒在自己的缺陷上，而是跌倒在自己的优势上．因为缺陷常常给我们以提醒，而优势却常常使我们忘乎所以．

少谈成功 多谈困境
——青山公司田雨摘
在我（杨澜）制作高端人物访谈节目过程中，我发现，那些经得起反复回味的片段往往与所谓的成功结果无关。它们不是获得诺贝尔奖的激动瞬间，不是艺术杰作被天价拍卖的屏息时刻，而是与过程相关的一个个困境，是期待与现实的落差，当事人的彷徨无助，以及在苦捱中体味的细微温情，这些才是人性的相通之处，是大浪淘沙后留下的烁烁真金。
     当我问到他何时找回心灵的安宁时，美国前总统克林顿告诉我：“在最困难的时候，我决定告诉妻子真相。真相给人自由。在那一晚之后，我就知道自己可以面对大陪审团了……我从我的母亲那里学到了在逆境中生存的勇气。她常说，人生中不顺利是常态，顺利才是暂时的。”这世界上口才比克林顿好的实在不多，但我相信他的话语还是真诚的，起码比大多数政治人物能够做到的更真诚。同样，我能够体会成龙的真诚。他在我就“小龙女”事件旧事重提的时候说：“我真的一直防着我太太，因为我怕她把我的财产卷走，我一直只给她够用的零花钱而已……那一天，我给她打电话，没好气地告诉她我发生的事情，我希望她生气，希望她骂我，然后我就可以说，算了，离婚吧。但她没有，反而让我别管她，先去把别人照顾好。我傻了，真的傻了！后来，我就改了遗嘱，把财产的一半交给她，另一半捐给基金会。”我一边采访一边想：“可怜的女人，她本来就应该得到你的财产的那一半。”但我没忍心打断成龙的叙述，他的感动和他自我感觉的“慷慨”都是真实的。
     当然，婚外情所引发的危机并不是人所遇到的最大困境。还有种困境叫“无望”。香港影帝黄秋生演过多年的烂片。烂到什么程度？烂到他演了半天，其实导演是在拍一缸金鱼；烂到导演让他表演驱车狂奔，而摄像机就架在汽车面前；烂到给他的角色只有杀人犯、变态警察或者厉鬼。他拿不起艺术家的架子，因为有妻子儿女要养活。他只有委屈自己直到大病一场，但心里相信：人生即使如一坨屎，也要让上面开出一朵花来！不管片子有多烂，他要演出不烂的角色，终于修成正果。
     还有一种困境叫自我怀疑。哲学家周国平是位智者，就连他也逃不脱这重困境，甚至因为敏锐善感，他的痛苦比旁人还要来得更深切些。当他的好友郭世英在“文革”中因为对真理的探求而悲惨离世，他必须怀疑自己选择的哲学之路还怎么走下去。当他一个人被下放到偏远的小城，寂寞难当，他有理由怀疑自己是否会终老于此；当他高考返城，在婚姻之外邂逅爱情，他长期在责任和情感的选择中辗转难眠；当他心爱的女儿妞妞在婴儿期就被诊断得了绝症，他和妻子就不得不为保全女儿的眼睛还是生命而痛苦选择，在自责和相互责备中饱受折磨。这生命的难以承受之重，旁人又怎么体会？哲学，又如何能帮得上忙呢！
     其实，个人的困境往往也属于时代。心灵的空缺，强烈的不安全感，生活的颠簸和感情的摇摆可能属于每一个人。我们的困境如此真实，而我们的欲望又如此强烈，所以整个社会都在一种焦躁中拼命狂奔，心事重重，生怕被这个已经丢三落四的时代甩在身后。
      一种单纯而宁静的心绪显得陌生了。这也许是我们真的应该开始谈的话题。但这，又似乎不是一个谈话节目可以承担的。制片人拿着选题单子来跟我商量：做些创业致富的人物吧，观众还是对怎么赚钱感兴趣。
     “哦……”这是我的困境。
      准确地说，是困境之一。
没有人替你买单
——总公司郭军摘
有朋友从美国回来。
 大概有十多年，他没有吃过正宗的家乡菜。于是找饭店为他接风，相谈甚洽，宾主尽兴。但是到了结账的时候，闹得却有些不愉快。
 他拿出了钱，非要AA制，当着他妻子和孩子的面。我感觉他是给了我一个狠狠的耳光，当然无论如何也不能接受。
但是一向随和的他却执意要如此。回宾馆的路上，我很是不悦。他问我：“是不是觉得我AA制，是没有给你面子。”
因为关系实在太好，没什么可以隐瞒的，我点了点头。
     他说，那我讲个故事给你听。
     在康斯威星一所中学里。有两个孩子出去爬山，一个中国孩子，一个美国孩子。他们选择的山比较危险，因为风化，时常有岩石坍塌。
     这两个孩子很不幸的在要下山的时候遇到了坍塌。结果，两个孩子分别被困在了巨大的岩石与碎石的两边，那个美国孩子被碎石砸伤了左腿，一动就疼彻心肺，他判断，自己是骨折了。
     天气很快就要黑了下来，黑暗像个巨兽一样要吞噬掉整个世界。如果到了夜里，寒冷和饥饿，也许会让他们眩晕，甚至夺去他们的生命。
     于是，那个美国孩子开始尝试着，用手支撑着自己的身体，慢慢的向岩石堆上爬去，他受伤的腿上的血迹染红了整个岩石。快要爬上最大的那块岩石的时候，他的伤腿碰到了岩石的棱角，剧痛让他无法双手继续用力抓住岩石，他重新掉落下来，在岩石上滚来滚去，像个皮球一样。
     伤上加伤的美国孩子几乎绝望了，躺在岩石堆里，大口大口地喘气。但是十几分钟后，他因为寒冷而开始感觉到麻木的身体提醒他，必须要出去，必须。
     这一次，这个美国孩子取得了成功，他爬上了岩石，但是岩石距离地面还有两三米的高度，这个孩子的腿无法让他平稳落地，他干脆闭上眼睛，选择了全身滚落下去。
     没有人能想象，这个孩子是如何坚持爬回小镇的。他向别人冷静地讲述了自己遇到危险的地点，时间，而且说有一个中国孩子很可能还在那里。
     经过检查，这个美国孩子左腿胫骨骨折，在滚落岩石的时候，肋骨受到撞击，也折断了两根，身上碰撞出来的伤口和淤青不计其数。
     大人们把他送到了医院，然后去救援那个中国孩子。那个中国孩子被找到的时候，寒冷和恐惧已经让他奄奄一息，再晚来一会儿，很可能就会失去生命。
    朋友说到这里，我忽然发现他的孩子已经羞得满面通红。突然，孩子像是下定了什么决心，对我说：“叔叔，那个中国孩子就是我。”
   “那个美国孩子为什么比他坚强，你知道吗？”朋友忽然问我。
     我摇摇头。朋友说：“其实说起来，原因简单得让人无法置信，只因为美国人从孩子很小的时候，出去吃饭都是AA制，他们每个人都会告诉孩子一个必须AA制的理由，那就是无论什么事情，人生里没有人替你买单，就算你的父母，挚爱，也不会。”所以，这个美国孩子知道，要活下去必须靠自己，无论有多么危险。而中国孩子则受到过太多的帮助，遇到危险，哪怕是不行动就会丧失生命，他也习惯性地等待着别人的救助。
   “没有人替你买单”，这么简单的一句话，这么AA制吃饭的一件小事，就塑造了美国人现在独立拼搏的特性，我忽然想回去把这个故事告诉我的孩子听，我要告诉他，虽然有些时候，钱不是问题，帮助他也不是问题，但是，没有人会替他买单!
     我希望，更多的人能够告诉更多的孩子，没有人会替他买单这个道理。
周会纪要

总公司

行政：人员方面：本周人员出勤正常，无迟到、早退现象；学习了165期小报；本周进行了卫生大扫除，卫生保持良好；本周伙食费209.1元；汽车加油1230元；本周印制名片90元；下周工作办理退险工作。

东河公司
行政：一、学习情况:学习了第165期小报,重点学习了下周工作安排和个人的感想。二、考勤:王桂红事假一天,WZQ离职,工作物品已交接完毕.其他人正常出勤。三、卫生:本周各科室进行了大扫除,特别是男宿舍,重新卖了床单被罩,每个床责任到人,承包管理.卫生保持良好。四、伙食费:661元,就餐人数:286人,平均每人2.3元.饭菜合理。五、加油;520元,车辆行驶正常,车况良好。六、本周购买了生活用品(宿舍床单,被罩等)共花销1322元,购买了滤水器五个,共花销四百元。七、本周加强了日常管理,早8点20分开始早操,迟到者记录,强调纪律。八、开平厂运行正常。九、下周工作:严抓考勤纪律,卫生。

业务、财务：市场情况及价格走势分析：热卷本周本地价格与上周相比回落,约50元/吨,现在包头市场价格为：热卷4.5以上价格大众报价在3000--3020元,包钢中板毛边现报价3550元,花纹板3550元，锰卷3200元,锰中板3800元。预计下周热卷和中板价格平稳。

昆区公司
行政：一、本周出勤正常，没有迟到、早退现象。二、进行了卫生大清扫及库房的整理，卫生保持良好。三、学习了165期小报，重点学习了公司动态和关于试行销售首钢1.8米宽卷板的新思路。四、本周伙食费共437.4元，就餐人数163人，平均每人每顿2.68元，伙食搭配合理。办公费用106元（主要用于邮寄发票和购买清扫工具等）。差旅费和业务招待费共计220元，电话费156元。汽车加油300元，司机出车正常。开平机液压，由于天凉加一个加热棒，尹厂张正在联系。 

业务、财务：本周市场报价4---12普卷板的在2950--3000元，花纹板价格在3550元，锰卷板价格在3150--3200元，成交情况一般，中厚板价格相对比较稳定，报价为3550元，25--30的价格相对偏低3300--3350元，锰中板报价3750--3800元。

青山公司：
行政：出勤方面,田雨请假一天,于佳请假一天,其他人员出勤正常,卫生方面保持良好,进行了全面的大扫除,学习了小报165期,认真学习了公司动态及工作安排,本周叉车已经到位,进行了日常保养和维护, 叉车师傅已上岗,借用隔壁钢达的房子放置一些物品,水箱已修好,本周加油400元,伙食费438.8元,购买米面肉266元,就餐85人,平均每人5.16元.

业务、财务：本周市场的整体行情价格还是继续下滑。主要的原因是终端需求量减少，商家出货慢成交量不好，京、津地区的经销商户相互都用降低价格来打压市场，尽快出货,所以价格变动频繁。由于世界性经济危机导致钢市暴跌，国家也采取措施控制钢材降价，京、津、唐地区商户更是纷纷连手转变钢市现状来保护自己，预计下周价格会转变现状呈小幅上扬趋势。本周市场价格目前薄规格的板价格在3550，厚规格的价格在3000-3050元，锰卷板的价格在3200元。花纹板的价格在3550元资源比较少，中厚板的价格为3550元左右。
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