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生日快乐
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祝  东河公司 杨永旺 9月1日 总公司贾丽莎 9月3日  生日快乐！

进入9月满工龄的员工：郝宝平6年、赵栋5年、 冯风图4年、燕称清4年、史刘郝4年、田雨3年、李静3年、张翠萍2年、郭宏权2年、侯菲菲2年、高福奎2年、丁奎2年、樊海燕1年。
关爱自己，身心健康：拒绝吸烟，少吃肥肉，多吃果蔬，多喝水，多运动，早睡早起，多笑少抱怨！宽容、快乐、感恩！

公 告   
公告：公司为各分公司的每个科室在北京订购《易友》月刊一套，方便客户看，员工看完后可以送给客户，书到后及时发予各公司。各公司经理保管好书籍，不忙组织大家学习。

     总 公 司：行政办1本、财务和资源部1本。

     东河公司：销售科1本、保管科1本、财务科1本、开平厂1本。

     昆区公司：销售科1本、保管科和财务科1本、开平厂1本。

     青山公司：销售、财务、保管科1本。

绩效考核   

1、、各公司业务员销售排名明细(8月1-27日)——财务科白迪

	排名
	姓名
	销售量
	排名
	姓名
	销售量

	销售人员
	3
	郝艳哲
	


	1
	杨志勇
	
	4
	赵亭
	

	2
	史刘郝
	
	5
	潘明全
	


闪光点

· 青山公司上周出库量大，东河、昆区公司保管人员和总公司王宏伟的对青山公司的销售工作给了很大的帮助，提出表扬，感谢大家的辛苦付出。

· 东河公司为了保证多维公司的货能在周四装完，东河开平厂全体员工全天无休息外，晚上加班开平装车到晚上9点多，因开平尺寸长而杂，对于东河公司的装车难度大，大家克服了重重困难，将开平工作做好，同时，保管科给予了最大的支持，晚上也是加班加点的工作，在此对开平厂全体人员及保管科的同事提出表扬，感谢他们为公司内部团结做出的努力，感谢他们的努力付出。

税务常识

职工取得的销售提成如何处理

——总公司周晓丽

从企业所得税和个人所得税两个方面说起：
（1） 企业所得税方面

            根据《中华人民共和国企业所得税法实施条例》（国务院令512号，第三十四条规定：企业发生的合理的工资、薪金支出，准予扣除。工资、薪金，是指企业每一纳税年度支付给在本企业任职或者受雇的员工的所有现金形式或者非现金形式的劳动报酬，包括基本工资、奖金、津贴、补贴、年终加薪、加班工资，以及与员工任职或者受雇有关的其他支出。对于单位支付给员工的按销售额一定比例的提成，应并入工资、薪金支出，因此，只要是合理的工资、薪金支出，是准予扣除的，不需作纳税调整。

（2） 个人所得税

           根据《国务院关于修改〈中华人民共和国个人所得税法实施条例〉的决定》，工资、薪金所得，是指个人因任职或者受雇而取得的工资、薪金、奖金、年终加薪、劳动分红、津贴、补贴以及与任职或者受雇有关的其他所得。目前，国家对个人提成并没有一个完整的规范性规定，仅对保险行业营销员的个人提成，在个人所得税方面单独明确过。〈国家税务局总局关于保险营销员取得收入征收个人所得税有关问题的通知〉（国税发98号第一条规定：“保险业营销员每月取得佣金收入扣除实际缴纳的营业税金及附加后，可按其余额扣除不超过25%的营销费用，再按照个人所得税法规定的费用扣除标准和适用税率计算缴纳个人所得税。各省、自治区、直辖市和计划单列市地方税务局可根据本地的实际情况，在上述范转内确定具体扣除比例。”据此，保险营销人员取得佣金收入（销售提成）时，可依法扣除25%的营销费用，然后再适用税法关于费用扣除的规定，扣除相应费用后的余额，作为个人所得税应纳税所得额。除此之外的任何公司员工，取得提成收入时，均不能扣除任何所谓的营销费用，而应将全部提成收入作为该员工工资、薪金所得的一部分，据以计算缴纳其个人所得税。因此，销售人员取得的提成，应并入其当月的工资、薪金，按工资、薪金所得征收个人所得税。

财务常识
利润表的四个重要作用

——总公司燕称清

     编制利润表的主要目的是将企业经营成果的信息，提供给各种报表用户，以供他们作为决策的依据或参考。

    （1）可据以解释、评价和预测企业的经营成果和获利能力。
    经营成果通常指以营业收入、其他收入抵扣成本、费用、税金等的差额所表示的收益信息。经营成果是一个绝对值指标，可以反映企业财富增长的规模。获利能力是一个相对值指标，它指企业运用一定经济资源（如人力、物力）获取经营成果的能力，这里，经济资源可以因报表用户的不同需要而有所区别，可以是资产总额、净资产，可以是资产的耗费（成本或费用），还可以是投入的人力（如职工人数）。因而衡量获利能力的指标包括资产收益率、净资产（税后）收益率、成本收益率以及人均实现收益等指标。经营成果的信息直接由利润表反映，而获利能力的信息除利润表外，还要借助于其他会计报表和注释附表才能得到。

    通过比较和分析同一企业在不同时期，或不同企业在同一时期的资产收益率、成本收益率等指标，能够揭示企业利用经济资源的效率；通过比较和分析收益信息，可以了解某一企业收益增长的规模和趋势。根据利润表所提供的经营成果信息，股东、债权人和管理部门可解释、评价和预测企业的获利能力，据以对是否投资或追加投资、投向何处、投资多少等作出决策。

    （2）可据以解释、评价和预测企业的偿债能力。
    偿债能力指企业以资产清偿债务的能力。利润表本身并不提供偿债能力的信息，然而企业的偿债能力不仅取决于资产的流动性和资本结构，也取决于获利能力。企业在个别年份获利能力不足，不一定影响偿债能力，但若一家企业长期丧失获利能力，则资产的流动性必然由好转坏，资本结构也将逐渐由优变劣，陷入资不抵债的困境。因而一家数年收益很少，获利能力不强甚至亏损的企业，通常其偿债能力不会很强。

    债权人和管理部门通过分析和比较收益表的有关信息，可以间接地解释、评价和预测企业的偿债能力，尤其是长期偿债能力，并揭示偿债能力的变化趋势，进而作出各种信贷决策和改进企业管理工作的决策，如维持、扩大或收缩现有信贷规模，应提出何种信贷条件等。管理部门则可据以找出偿债能力不强之原因，努力提高企业的偿债能力，改善企业的公关形象。

    （3）企业管理人员可据以作出经营决策。
    比较和分析收益表中各种构成要素，可知悉各项收入、成本、费用与收益之间的消长趋势，发现各方面工作中存在的问题，揭露缺点，找出差距，改善经营管理，努力增收节支，杜绝损失的发生，作出合理的经营决策。

    （4）可据以评价和考核管理人员的绩效。
    比较前后期利润表上各项收入、费用、成本及收益的增减变动情况，并查考其增减变动的原因，可以较为客观地评价各职能部门，各生产经营单位的绩效，以及这些部门和人员的绩效与整个企业经营成果的关系，以便评判各部门管理人员的功过得失，及时作出采购、生产销售、筹资和人事等方面的调整，使各项活动趋于合理。

    利润表上述重要作用的发挥，与利润表所列示信息的质量直接相关。利润表信息的质量则取决于企业在收入确认、费用确认以及其他利润表项目确定时所采用的方法。由于会计程序和方法的可选择性，企业可能会选用对其有利的程序和方法，从而导致收益偏高或偏低。例如，在折旧费用、坏账损失和已售商品成本等方面都可按多种会计方法计算，产生多种选择，影响会计信息的可比性和可靠性。另一方面，利润表中的信息表述的是各类业务收入、费用、成本等的合计数以及非重复发生的非常项目，这也会削弱利润表的重要作用。

员工投稿
把你的真诚与热情表现出来
——青山公司格木斯

一位哲学大师曾经说过：“生命本身是一张空白的画布，随便你在上面怎么画；你可以将痛苦画上去，也可以将完美的幸福画上去。”

　　其实，痛苦并非必然的结果，幸福亦非遥不可及，全看你用什么态度去涂画自己生活和工作。

　　不要把工作视为生活之外的烦人事项，而是要把工作融入我们的生活，融入我们的心中，那么，我们自然而然就会心甘情愿地付出，也才会用最热情的心去感受这个生活的必需。

　　1、美国有线电视新闻网著名的脱口秀主持人拉里、金，出生于丑约的布鲁克林区，10岁时父亲因心脏病去世，从此靠着公众救济,金长大成人。

　　从小便向往广播生涯的他，从学校毕业后先是到迈阿密一家电台当管理员，经过一番努力才坐上主播台。

　　他曾经写了一本有关沟通秘诀的书，书名叫《如何随时随地和任何人聊天》。书里提到他第一次担任电台主播时的经历，他说，那天如果有人碰巧听到他主持节目时，一定会认为：“这个节目完蛋了。”

　　那天是星期一，上午8。30分他走进了电台，心情紧张得不得了，于是不断地喝咖啡和开水来润嗓子。

　　上节目前，老板特地前来为他加油打气，还为他取了个艺名：“叫拉里·金好了，既好念又好记。”

　　从那一天开始，他得到了一个新的工作、新的节目与新的名字。

　　节目开始时，他先播放了一段音乐，就在音乐播完，准备开口说话时，喉咙却像是被人割断似的，居然一点声音也发不出来。

　　结果，他连播了三断音乐，之后仍然一句话也说不出来，这时，他才沮丧地发现：“原来，我还不具备做专业主播的能力，或许我根本就没胆量主持节目。”

　　这时，老板突然走了进来，对着满脸丧气的拉里·金说：“你要记得，这是个沟通的事业！”

　　听到老板这么提醒,他再次努力地靠近麦克风，并尽全力地开始他的第一次广播：“早安！这是我第一天上电台，我一直希望能上电台……我已经练习了一个星期……15分钟前他们给了我一个新的名字，刚刚我已经播放了主题音乐……但是，现在的我却口干舌燥，非常紧张。”

　　拉里·金结结巴巴地一长串说了出来，只见老板不断地开门提示他：“这是项沟通的事业啊！”

　　终于能开口说话的他，似乎信心也唤回来了，这天，他终于实现了梦想，也成功地完成了梦想！

　　那就是他广播生涯的开始，从此以后，他不再紧张了，因为第一次广播经验告诉他只要能说出心里的话，人们就会感到你的真诚。

　　2、身为著名主播，拉里·金的经验是“谈话时必须注入感情，表现你的热情，让人们能够真正地验公享你的真实感受。”

　　对拉里·金来说，广播不只是一项沟通的事业，更是充实他精彩人生的第一要素，所以，他在书中一直告诉我们“投入你的感情，表现你对生活的热情，然后，你就会得到你想要的回报”。

这不仅是拉里·金在奋斗的道路上所体悟出来的成功秘诀，也是每个希望成功经营自己的有心人最为有用的成功指引。
人生学会随缘，才能活得自在
——青山公司高翔
越多事情你越想得到它，反而往往会远离你，正所谓凡事不要太过强求。
　　在这个世界上，凡事不可能一帆风顺，事事如意，总会有烦恼和忧愁。当不顺心的事时常萦绕着我们的时候，我们该如何面对呢?“随缘自适，烦恼即去”。其实，随缘是一种进取，是智者的行为，愚者的借口。何为随?随不是跟随，是顺其自然，不怨恨，不躁进，不过度，不强求；随不是随便，是把握机缘，不悲观，不刻板，不慌乱，不忘形；随是一种达观，是一种洒脱，是一份人生的成熟，一份人情的练达。
有缘即住无缘去，一任清风送白云。”人生有所求，求而得之，我之所喜；求而不得，我亦无忧。若如此，人生哪里还会有什么烦恼可言?苦乐随缘，得失随缘，以“人世”的态度去耕耘，以“出世”的态度去收获，这就是随缘人生的最高境界。
“随缘”，常常被一些人理解为不需要有所作为，听天由命，由此也成为逃避问题和困难的理由。殊不知，随缘不是放弃

 HYPERLINK "http://www.duwenzhang.com/huati/zhuiqiu/index1.html" 追求，而是让人以豁达的心态去面对生活；随缘是一种智慧，可以让人在狂热的环境中，依然拥有恬静的心态，冷静的头脑；随缘是一种修养，是饱经人世的沧桑，是阅尽人情的经验，是透支人生的顿悟。随缘不是没有原则、没有立场，更不是随便马虎。“缘”需要很多条件才能成立，若能随顺因缘而不违背真理，这才叫“随缘”
随缘，是一种胸怀，是一种成熟，是对自我内心的一种自信和把握。读懂随缘的人，总能在风云变幻、艰难坎坷的生活中，收放自如、游刃有余；总能在逆境中，找寻到前行的方向，保持坦然愉快的心情。随缘，是对现实正确、清醒的认识，是对人生彻悟之后的精神自由，是“聚散离合本是缘”的达观，“得即高歌失即休”的超然，更是“一蓑烟雨任平生”的从容。拥有一份随缘之心，你就会发现，天空中无论是阴云密布，还是阳光灿烂；生活的道路上无论是坎坷还是畅达，心中总是会拥有一份平静和恬淡。
职场应注意的9个社交技巧

——昆区公司郭慧

1.注视对方的眼睛。 　　 

无论和任何人做任何形式的交流，都直视对方的眼睛，并保持一两秒，不过也别死盯着人家。如果对方也一样对视你，那就多保持一会。要想使对方对你有信心，这是个快速的办法。 　 

2.微笑。 　　 

对任何人微笑，在你注意别人双眼的时候也微笑。有人为你服务时，一定要对他微笑。对老人和孩子微笑。这样做多了，就变得自然而然了。这样做可以用自己的积极心态来影响周围的人，而不是被其他人影响。 　　 

3.尽可能的记住人名。 　　 

　  每个人都希望再见面时听到自己的名字，因为这是一个人价值的体现。尽最大努力在会面或者其他人介绍时，记住对方的名字。 　　 

4.问候别人。 　　 

　　一句恰当的“早上好”或者“下午好”可以起到很好的效果。这可以给人带来一种善意的感觉。 　　 

5.提问题。 　　 

　　如果你和我一样为如何开始交谈而发愁，问个问题试试看，即便是普普通通的一句“最近好吗”。这样会让对方觉得乐于与你对话，打破潜在的阻隔。如果你记得有关这个人的一点信息，通常这就成了你们交谈的敲门砖。 　　 

6.不知道说什么时，再问一个问题。 　　 

　　从之前谈到的内容里组织一个新问题，这样对方就能继续谈下去，而倾听也让对方觉得你受欢迎。当然，这不是让你不停的提问题，但你要是卡住没话说了就再提一个问题吧。 　　 

7.谈自己的错误。 　　 

　　通常和人交谈时，我发现承认自己的一些小错误是个有用的。错误让你显得很真实，而非完美。如果别人觉得你有些不足而显得不虚伪，就更容易接受你。 　　 

8.关注对方看重的东西。 　　 

要是交谈内容变成你一无所知的时候，不要退缩。相反要承认自己不明白，要求对方给你解释。人们乐于以一个内行的角度讲给你听，你要看着他、微笑而且点头。然后要把话题自然过渡到自己感兴趣的方向上来。 　　 

9.保持仪表。 　　 

着重强调这一点，整洁的外表是成功社交的一个关键。它会把你更积极的一面展现给周围的人。
做一个让大家可以信赖的人

——东河公司刘效

    信赖,是一个朴实而具有哲理性的词语。一个让大家可以信任并依靠的人是困难的。在日常生活习惯中培养出的一种特殊情操。

    前美总统罗斯福说过：“虽双腿瘫痪，但我愿意做一个，也必须做一个让大家信赖的人”。如今的社会中，在这个大环境的渲染下。要做一个这样的人更是谈何容易？各行各业为什么会这样呢？

    心态---最重要的是心态，论在什么工作中都应该要有一颗乐于奉献的心 ，无论是领导，老板，还是普通职员，多一点付出。其实，人与人之间的交往最重要的是从心开始，从心里去接受一个人，认识一个人，了解一个人，最后肯定一个人。

    对于一个象我这样再普通不过的人来说，在生活与工作中是最需要让大家信赖与认可，这也是对自己的一种考验，从做每件事对每个人都要认真，负责，得到大家的肯定。这也是一种自我的约束，可以让自己改掉许多不好的习惯，而且学会观察和学习。其实，每个人都有阴暗与自私的一面，俗话说物以类聚，人以群分。自己是什么样的人,必定你身边接触的的环境和人都与你差不多,所以,只要自己可以克服自身缺点,愿意努力去做一个别人信赖的人,那你必定会被大家认可和信赖!   

    做事用心,看事用心,不要被乌云遮住眼睛.避重就轻,往往忘记了根本,盲目的,自私的.这样只会事以愿为,太过于放纵自己!

应不耻下问学习优点,改正自身的弊端,树立一个正确的的方向,良性循环共同努力!
周会纪要

总公司

行政：考勤方面：本周人员出勤正常，无迟到、早退现象；伙食方面：本周伙食费227.9元，104人次就餐，平均2.2元/人，卫生方面：卫生保持良好；费用方面：本周汽车加油1935元，日常维护110元；购买传真纸四件528元，新疆购书50本，共计1000元；北京易友订书10套共计1080元；下周工作整理工资表；取司索证；抽查各公司办公区域、宿舍、食堂、汽车卫生情况；秋季已到各公司把空调插座拔开，遥控器电池取出，防止腐蚀，大家多操心。
东河公司

行政：学习情况：学习了第205期小报，主要是周会的内容。本周销售人员在每天中午时间对6位新人进行了讲课培训。考勤：本周高鹏程事假一天，其它人员正常出勤，无迟到早退现象发生，早操正常。费用：本周伙食费用：682.5 元，就餐人数：248人，平均每人每顿 2.75元，汽车加油630元，加油与出车公里数合理。汽车修理费用：P0004换后视镜90元，办公室西探照灯烧坏，已修好。卫生情况：各科室都进行了常规打扫，卫生保持清洁，男宿舍卫生不是很好，下周要着重清理床铺。开平厂情况：开平厂龙门吊脚的电机已修好安装完毕，外壳已配好，机器设备运行正常，进行了常规保养，无不良事情发生，开平厂门口外探照灯损坏，已修好。下周工作主要是做好卫生清理工作，及工作纪律。

冯总：卫生先自检，以后再没有警告这一说，发现卫生差，当时罚款改善伙食；开平厂员工体检安顿好注意事项。

营销：
市场情况:本周包头热卷价格,包头本地跌幅50元,目前卷板价格为大众3850-3880元,.中板价格为4000元;,锰中4200花纹板4100元.预计下周热卷价格平稳进行价格盘整,中板价格会平稳.

昆区公司

行政：一、人员出勤正常，没有迟到早退。二、卫生方面保持良好，宿舍和办公外面的死角也每天打扫，办公桌下面也擦洗，继续加强卫生的管理，开平厂卫生也保持很好。三、开平厂的摄相头采集图象不好，线路接触不好，还的让人家接一下。办公室电话线，电线乱，维修起来不好修，让韩在平给整整。四，费用:加油550元，行车记录也在记录的，就是跑了几趟正兴油费高点。伙食费234.5元，平均每人每顿3.06元。五、学习了205期小报，中厚动态，员工投稿，分公司汇报内容。六、开平厂机器正常，七、给狗加个围栏花费了140元。

冯总：卫生自检，没有警告一说，发现卫生差，当时罚款改善生活；开平厂员工体检按顿好注意事项。

尹瑞平：地线彻底修好，机器正常。

王波：盘库正常。
销售：
本周市场情况：本周市场在外围市场影响下，包头市场变化不大，现在卷板报价在3850-3900元/吨，锰卷板报4050-4100元/吨，花纹4150元/吨，中板方面3900元/吨，锰中板4200元/吨，市场整体成交不太行，用户有计划也不大量购货，经销商对后势不太乐观。下周要把握市场资源情况，加快销售，提高利润。

青山公司

行政：本周学习了第205期小报；考勤方面：人员出勤正常.无迟到早退现象；卫生情况：卫生情况保持良好；伙食：本周伙食费219.7元,本周就餐人数84人次,人均 2.62元；叉车加油280元,小车加油200元。                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                        
冯总：叉车司机不忙多看看说明书，注意保养，装货时注意安全只听咱们自己家的保管指挥，注意安全。

销售：
市场情况：普卷板3850-3900元，锰卷板4050-4100元，花纹板4100-4150元，普中板3900-4000元，锰中板4200元。










































































































