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中厚新目标
五年忙，赚楼房！板专家，大家当！

绩效考核   

1、各公司业务员销售排名明细(1月1-21日)——财务科任美玲

	排名
	姓名
	销售量
	排名
	姓名
	销售量

	销售人员
	6
	王宏伟
	

	1
	杨永旺
	
	7
	史刘郝
	

	2
	翟雪斌
	
	8
	于佳
	

	3
	潘明权
	
	9
	格木斯
	

	4
	胡俊平
	
	10
	冯风图
	

	5
	赵栋
	
	11
	李强
	


闪光点

★东河公司1月21日于全河、刘利清卸货到早晨2点多，提出表扬。
★东河公司1月20日李智、刘昺昊、冯英帅、侯占慧卸货到晚上10点多，提出表扬。
★东河公司1月19日李文胜昨日卸卷到凌晨1点，提出表扬。
★东河公司表扬马师傅和李智利用不忙时间给花池注水，为明年花草更好的生长。
★东河公司史刘郝爬上广告牌，把断条的广告字粘贴好，提出表扬。
★昆区公司白迪每日早早来到公司，把公司室内卫生都清洁一遍，提出表扬。
★青山公司潘明全和任海军上周五卸货到晚上9点，提出表扬。
行业新闻

包钢钢轨产量世界第一
2009年，包钢在金融危机的巨大冲击面前抓住铁路用钢轨热销的有利时机，全力提升钢轨产能，多创效益。2009年包钢钢轨产量达130万吨，居全国第一、世界第一。

    在包钢轨梁厂百米高速钢轨生产线上，时速350公里、380公里百米高速钢轨昼夜不停地生产着。目前这种钢轨在市场上完全处于一种供不应求的状况，按照现在的市场价格，这种钢轨是目前包钢最赚钱的产品之一，首批2万吨入储京沪高速铁路备用。

    据包钢生产部门统计，与去年同期相比，在现有装备技术条件下，包钢钢轨产能增长了40%多，百米钢轨基本进入生产、运输、销售的良性循环轨道。

税务常识

内查外调揭开企业违法“猫儿腻”
日前，山东省莱州市国税局稽查局对辖区山东某镁业有限责任公司2007年~2008年度的涉税情况实施调账检查。通过内查外调，最终该公司在规定时间内缴纳了税款和滞纳金共计794282.5元。

　  山东某镁业有限责任公司为增值税一般纳税人，主要从事耐火材料等产　品的生产销售。2007年增值税应税销售额91788018.01元，应纳增值税6960955.53元。2008年增值税应税销售额103191298.27元，应纳增值税7499970.8元。莱州市国税局稽查局检查人员利用CTAIS系统和税收分析预警系统，对该公司进行了疑点数据分析。发现该公司存在以下疑点：运费发票抵扣进项占比过高，可能存在取得非法代开或不符合规定的运费发票抵扣进项税额的问题；进项税额变动与销项税额变动弹性异常，可能存在不计、少计销售收入或多计进项的问题；营业外支出增长预警，可能存在将自产、委托加工或购买的货物无偿赠送他人等不计收入问题。

　  此后，该局通过外围调查获取了有力证据。在大量事实面前，该公司被迫承认了涉税违法事实。经查，该公司账外销售煤粉未做收入，2008年1136.92吨，每吨不含税单价530.97元，应补增值税78477.15元。账外用煤粉与镁矿换取蜂窝煤顶账未做收入，2008年1909.38吨，应补增值税131796.26元。2007年与山东某特钢有限公司发生债务重组，山东某特钢有限公司用421115.45元的钢材与该公司抵顶所欠货款436932.51元，顶回的钢材直接从山东某特钢有限公司发货给济宁某特钢有限公司，未做收入，应补增值税61187.71元。

2007年出售产成品氧化镁球因质量问题损失764.942吨，2008年损失345吨，该公司未将上述氧化镁球数量入库，而是在处理账务时将上述氧化镁球的成本计入当月入库的氧化镁球成本，未计算转出进项税额。该公司发生运输业务承运人汇总代开的运输发票无清单或非法代开运输发票，2007年应补增值税135201.21元，2008年应补增值税248301.05元。

　  根据税法的有关规定，该公司2007年应补增值税212169.67元，2008年应补增值税467465.11元，合计679634.78元。同时，依据《税收征管法》的相关规定，该公司应从税款滞纳之日起，按日加收万分之五的税款滞纳金。该公司对处罚结果无异议，在规定时间内缴纳了税款679634.78元，滞纳金114647.72元，合计794282.5元。

　  经过这次检查后，该公司2007年的税负率由原来的7.58%提高到7.81%，2008年的税负率由原来的7.27%提高到7.72%，基本接近同行业税负率8%。
员工投稿

卖钻石的和尚与工作呼叫转移
昨晚梦到了大学的一个好哥们儿，梦里这小子正辞掉了自己的第4份工作(现实中他换了3次工作)，在毕业两年后信誓旦旦地和我说要从头再来。今天在MSN遇到他，得知他仍然在策划部工作正酣时，我才感慨自己梦不成真。当然，他仍在不断和我表示他的进取心，并且美其名曰“工作呼叫转移”，我就和他说了下面这个故事。
     有这样一个年轻人，智商尚可，成绩优异，毕业于世界名校普林斯顿大学，求学期间曾到美国白宫，接受了总统亲自颁发的“总统学术大奖”。他还曾接受了威尔森国际事务学院颁发的麦肯奈尔学术奖。
     到过白宫，见了美国总统，得到国际事务学院的奖金，又正值人生中的大好年龄，这个人将来的轨迹似乎已经确定，要么做一名美国公仆服务于大众，要么去经历商海的冲刷与洗涤，要么变身成世界500强知名企业的优秀管理者。
     然而，他给出的答案却不是这样。
     大学毕业后，他拿着那笔奖学金，只身来到西藏，做了一名和尚，而且，这一做就是22年。之所以要做22年，是因为他在1995年获得了“格西”学位。这个相当于“佛学博士”的古老学位得来不易，而他所要付出的代价是要在西藏接受20年的训练。于是，寺院成为他毕业后长久居住的地方。他人生的黄金时代、名校学历、好头脑，全部献给了漫长的寺院修行。
      他叫麦克尔·罗奇，是得到“佛学博士”的美国第一人。
      现在，你应该知道罗奇的人生轨迹是什么了吧。参禅悟道，普度众生，成为一名优秀的美国高僧？可是，答案又变了。在他成为一名优秀的修行者之后，师父却挥挥手，要他离开寺院，回到大千世界，去商业领域检验他20年的修行所得。习惯了寺院平静生活的他，开始还无法接受回到世俗，而且还是竞争激烈、变化万千的商业界，但后来经过师父的启发，他决定去找一份商业的工作，还选择了一个完全陌生的领域———钻石行业。
      钻石行业不仅垄断很严重，人与人之间也很难彼此相信。所以，连续应聘了十几家钻石店铺后，他连最底层的职位也没能谋求到一个。无论他此前得到的大学学历、还是佛学经历，对他进入钻石行业都毫无作用。一位钟表匠劝他先去读个钻石鉴定学位。就这样，他去了一家美国宝石学院，又开始了学习，并在那里遇到了他的老师欧佛·阿兹瑞兰先生。
      结果，在他顺利毕业后，他的导师恰巧开了一家钻石公司。于是，他，一名普林斯顿大学毕业的高材生，有着长达20多年修行的佛学博士，成为一家默默无闻的公司的勤杂工，不但每小时的薪水仅有7美元，而且薪水还经常被拖欠。
      公司很小，他和老板在惟一的办公桌前，做着钻石分类的工作，从白天工作到深夜；他攒钱买来的一套西服，成为他几个月里惟一的工作服；没有住的地方，他就暂时寄宿在纽约的一个寺院里。幸好这个世界还算遵循天道酬勤的规律，他由一个勤杂工，变成了安鼎国际钻石公司的副总裁，并且把一个从借贷5万元起步的小公司，发展成年营业额5亿美元的企业。
      罗奇遵从师父的教导，隐藏自己的修行者身份，从外表看，与普通的商人无异。经商与修行并不相悖，他用干净诚实的方法赚钱，并且认为有了钱才能更好地行善。他享用金钱，保持健康。他最重要的观点是把事业看得像人生一样，总有尽头，当我们到达事业末端或人生尽头时，是否能找到应有的意义，是否为世界留下榜样，自己的内心是否丰盈。
      从名校毕业到一名和尚再到成功的钻石商人，罗奇经历了三个毫不相关的领域，最终却交织成了现在的人生。找寻自己人生的意义，或许不在于你站在这个入口，望着那个入口，而在于你一旦进入之后，能够为之付出努力，并且专注地达到最后的目标。

机会是靠自己争取的

当年他报考中戏时，一波三折，差一点就与中戏失之交臂。那天是1995年的5月22日，当时表演系专业都已招考完毕，只剩了一个音乐剧专业还在招生，那年他25岁，身高1.80米，体重89公斤，一个典型的东北大汉。
 报名的老师看到他，一脸惊讶：“你也来报考表演？”
    “对，我就是来报考表演系的。”他信心满满地说。
     老师并没有多看他两眼，摆摆手，说：“孩子，回去吧。你考不上的。”
     仿佛一记闷棍打在头上，从小就好强的他被打晕了，还没考，就被老师关在了门外，他觉得太意外了。
     “为什么呀？”他不甘心就此打包走人，一定要问个清楚。
      老师终于抬起眼睛瞟了瞟他说：“你知道音乐剧专业需要干吗吗？要跳芭蕾，你看看你，你这身材能跳芭蕾吗？你的脚尖能撑得住你这大块头吗？”
     他不想放弃一丝希望，小声地问老师：“那我减肥成吗？”
     老师这次有点不耐烦了，应付地说了一句：“至少要减掉10公斤。”说完就忙别的去了，再也没多看他一眼。
     离考试的日子还有30天，那么短的日子要减掉10公斤，可能性为零，估计老师也没指望他能减肥成功，随口应允只是打发他快走，可是这无心的一句话却被他当成了救命稻草。
     当天他就找到中戏一个老乡，在他的宿舍住下了，开始了他的减肥历程。每天风雨无阻，从不间断，每天跑步三次，每次五十分钟，跑完以后，再到一个像蒸笼一样的温室花房，练芭蕾小跳1000下，其余的时间就是练台词。每天的饮食除了喝点肉汤，吃点水果，主食一点都不沾。刚开始，有一帮中戏超重的学生们和他一起跑，可是几天下来，那些人一个个打起了退堂鼓，只有他一个人坚持了下来。像《阿甘正传》里的男主角一样不知疲倦，不怕非议，在风雨中奔跑，在烈日下狂奔，平日沉默不语，到了深夜还在楼道里背台词，那些近乎疯狂的举动让他在中戏大院里成了一道独特的风景。那时周围的中戏学子们只要看到他就会交头接耳用不屑的口气说：“看，那疯子又来了。”
     考试的日子终于来到了，整整一个月，他减掉了18公斤，平均每天0.5公斤多。
     接下来，他踌躇满志，志在必得。考试那天，来了七百多人，全是俊男美女，其中有一个女孩特别漂亮，身材高挑，在考生中尤为显眼。巧的是，他正好被老师选中和那位美女合作。考试的题目是：一对恋人分手的戏。他酝酿好情绪，准备好了台词，大大方方地上场了。他神情阴郁，略显痛苦，小眼睛低垂着，不敢注视对方，轻声说了一句：“我们分手吧。”他听到那位漂亮的女生清脆的声音：“为什么？”他不由得抬起了头，只见她满脸绯红，睁着水汪汪的大眼睛，紧张地看着他，手足无措。他不由得被她紧张的情绪感染了，脑海中顿时一片空白，预先设想的台词忘得一干二净，于是他重重地叹息了一声，说：“我们分手吧。”女生更是不知所措，还是那句话：“到底为什么？”他一筹莫展，他不知道怎么接下去才好……
     辛辛苦苦准备了半年，尤其是一个月来近乎残酷的减肥，眼看离中戏的大门越来越近，没想到竟让这几分钟的表演弄砸了，他懊恼得恨不得狠狠地抽自己一下。
     当他无比失望、垂头丧气走出考场时，有位老师在后面喊了一声：“那位考生，等一下，给你一次机会，让你再考一次。”
 原来，从第一次报名起，形象和声音都不错，唯独胖了一点的他就给老师留下了印象。后来他在中戏操场上挥汗如雨的跑步锻炼也给老师留下了深刻的印象，那么多和他一起锻炼的考生都放弃了，唯独他坚持了下来，就凭这种精神，老师觉得也应该再给他一次机会。
    这一次的对手是个长相一般的女生，但两人好像有默契似的，一上场就进入了角色，有眼神的交流，有对白的交锋，还有情感的流露，同样一段分手的戏，他俩演了足足12分钟，最后才在老师赞许的目光中结束。
     那一次，700人的考生只录取了一人，他就是毕业于中戏表演专业大专班的孙红雷，后来在毕业报考中国青年艺术剧院时也是唯一被录取的考生，后来在《永不瞑目》里饰演黑社会打手建军而令人过目不忘，在《征服》里饰演心狠手辣但有情有义的黑老大而征服无数影迷，在《梅兰芳》里饰演文人邱如白如痴如狂甚至比主角还夺人眼球，而今在《潜伏》里饰演一个谨慎谦卑、心有城府的小知识分子的地下党员又赢得无数好评。
     如果不是之前顽强的拼搏精神、坚持不懈的毅力给老师留下深刻的印象，也许，他就没有第二次考试的机会了。
     影响一个人成功的因素很多，对手很重要，伯乐也很重要，但最重要的机会还得靠自己去争取。
别指望谁能推着你走
                                             ——昆区公司高翔
     如果你不向前走，谁又会推你走呢？因此，积极主动的态度，是实现个人愿景的原则。我们常说：“我不会……，因为遗传……”、“我迟到，因为……”、“我的计划没完成，因为……”我们总是在找借口或是抱怨，在不满中消耗自己的生命。而人类与动物的区别正是人能主动积极地创造、实现梦想，来提升我们的生命品质。所以，有效能的人士为自己的行为及一生所做的选择负责，自主选择应对外界环境的态度和应对方法；他们致力于实现有能力控制的事情，而不是被动地忧虑那些没法控制或难以控制的事情；他们通过努力提升效能，从而扩展自身的关切范围和影响范围。积极的心态能让你拥有“选择的自由”。我们虽然不能控制客观环境，但我们可以选择对客观现实做何种反应。积极的涵义不仅仅是采取行动，还代表对自己负责的态度。个人行为取决于自身，而非外部环境，并且人有能力也有责任创造有利的外在环境。
周会纪要

青山公司

销售：1.工作安排，潘明全本月27日请婚假，与陈喜峰工作交接，青山公司所有日常，经营管理工作由陈喜峰全权负责。注重日常管理；2.郭军本周日修车。3.注意划好考勤。本周白玉英事假1天，是两个晚上没来做饭。4.打扫清理办公室卫生。5.下周一到周三，聂艳花与樊海艳换岗。
东河公司
胡海宏：
钢厂情况：包钢卷板**吨，包钢中板345吨；临钢**吨未提。

保管方面：东河截止到昨晚*个板头。
新学员工作态度挺好，还有些不太进入状态，平时多催促一些。

行政：本周刘昺昊事假*天，白玉英事假*天，其他人员出勤正常，无迟到早退现象；帮助潘明权结婚事宜；保险电子报盘；催促亚克力牌子。

王建钢：新员工刘利青来公司，工作状态良好，熟悉了流程与开平员工的配合工作； 
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