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中厚动态
各销售人员造船（物通天下）的艰辛、赞誉及认可
7月10日下午2:30各店全体销售人员参加了在万号酒店举办的“包钢产品推介暨兰格钢铁网下半年市场形势研讨会”会上兰格刘总、乾方李总等纷纷做了形势汇报，史刘郝代表邓总做了《服务钢厂、物通天下》的演讲，推广了邓总在做《物通天下》一书。 

我们中厚的销售人员用骄人的成绩、团队合作精神与史刘郝的精彩演讲，赢得了同行们的认可和赞誉，会上同行各业纷纷问询此书出版的近况并观看了样册，纷纷感谢邓总此善举，为大家提供了信息共享与方便！我们要过河需要有船，我们付出很多艰辛和辛苦一直努力造船，希望各销售人员努力销售，努力掌好舵，让客户和我们一起乘着咱们这艘大船乘风破浪！

绩效考核   

1、各公司业务员销售排名明细(7月1-8日)——财务科任美玲

	排名
	姓名
	销售量
	排名
	姓名
	销售量

	销售人员
	9
	魏雪峰
	

	1
	胡俊平
	
	10
	王锐
	

	2
	翟雪斌
	
	11
	于佳
	

	3
	杨永旺
	
	12
	李强
	

	4
	赵栋
	
	非销售人员

	5
	潘明全
	
	1
	郭军
	

	6
	史刘郝
	
	2
	刘效
	

	7
	陈喜峰
	
	3
	格木斯
	

	8
	王宏伟
	
	共计销售**吨


员工投稿
                          成功就是简单的事情重复做
一位著名的推销大师，即将告别他的推销生涯，应行业协会和社会各界的邀请，他将在该城中最大的体育馆，做告别职业生涯的演说。
     那天，会场座无虚席，人们在热切地、焦急地等待着那位当代最伟大的推销员作精彩的演讲。当大幕徐徐拉开，舞台的正中央吊着一个巨大的铁球。为了这个铁球，台上搭起了高大的铁架。
    一位老者在人们热烈的掌声中走了出来，站在铁架的一边。他穿着一件红色的运动服，脚下是一双白色胶鞋。
    人们惊奇地望着他，不知道他要做出什么举动。 
    这时两位工作人员，抬着一个大铁锤，放在老者的面前。主持人这时对观众讲：请两位身体强壮的人，到台上来。好多年轻人站起来，转眼间已有两名动作快的跑到了台上。
    老人告诉他们游戏规则，请他们用这个大铁锤，去敲打那个吊着的铁球，直到把它荡起来。一个年轻人抢着拿起铁锤，拉开架势，抡起大锤，全力向那吊着的铁球砸去，一声震耳的响声，吊球动也没动。他接着用大铁锤接二连三地砸向吊球，很快他就气喘吁吁。另一个人也不示弱，接过大铁锤把吊球打得叮当响，可是铁球仍旧一动不动。台下逐渐没了呐喊声，观众好像认定那是没用的，就等着老人做出解释。
    会场恢复了平静，老人从上衣口袋里掏出一个小铁锤，然后认真地面对着那个巨大的铁球敲打起来。
    他用小锤对着铁球“咚”敲一下，然后停顿一下，再一次用小锤“咚”地敲一下。人们奇怪地看着，老人就那样“咚”敲一下，然后停顿一下，就这样持续地做。
    10分钟过去了，20分钟过去了，会场早已开始骚动，有的人干脆叫骂起来，人们用各种声音和动作发泄着他们的不满。老人仍然敲一小锤停一下地工作着，他好像根本没有听见人们在喊叫什么。人们开始忿然离去，会场上出现了大片大片的空缺。留下来的人们好像也喊累了，会场渐渐地安静下来。
    大概在老人敲打了40分钟的时候，坐在前面的一个妇女突然尖叫一声：“球动了！”刹那间会场鸦雀无声，人们聚精会神地看着那个铁球。那球以很小的幅度动了起来，不仔细看很难察觉。老人仍旧一小锤一小锤地敲着，吊球在老人一锤一锤的敲打中越荡越高，它拉动着那个铁架子“哐哐”作响，它的巨大威力强烈地震撼着在场的每一个人。终于场上爆发出一阵阵热烈的掌声，在掌声中老人转过身来，慢慢地把那把小锤揣进兜里。
    老人开口讲话了，他只说了一句话：“在成功的道路上，你如果没有耐心去等待成功的到来，那么，你只好用一生的耐心去面对失败。”
最优秀的员工
在美国卡托尔公司的新员工录用通知单上印有这样一句话，“最优秀的员工是像凯撒一样拒绝任何借口的英雄！”世上没有什么是不用费劲就可以自然做成的，假如你想找一百个借口，那么就能找一百个甚至比一百个还要多的借口，这样，你表面上得到些安慰，但你将一事无成！你要想成为一名如卡托尔公司所说的“最优秀的员工”，就应当记住那句话——“最优秀的员工是像凯撒一样拒绝任何借口的英雄！” 
    有一次，凯撒率领他的的军队渡海作战，登岸后他决定不给自己的军队留任何退路。他要他的将士们知道，这次作战的结果，不是战胜就是战死，所以就在将士们的面前，把所有的船只都烧毁了。像所有名将一样，他有下最后拒绝借口，敢于决定于一瞬间的能力。 
    有些人往往有这样的借口——“我干不了这个！”所以常导致这种错误：在进行着一件重要的工作时，往往预留两条退路。但是当一个士兵知道虽然战争极其激烈但仍有一线退却之门为他而开时，他大概是不会拼尽他的全部力量的。只有在一切后退的希望都没有的时候，一支军队才肯用一种决死的精神拼战到底。 
    拒绝借口，就是要断绝一切后路，倾注全部的心血于你的事业之中，抱定任何阻碍都不能使你向后转的决心——这样的精神是最可宝贵的。“在遇到阻碍打击时，因为缺乏坚忍力而后转”，将造成千万个放弃战斗的人的墓碑。 
    一个人在拒绝任何借口倾注他的全部心血于一个生命的大目标时，在把他生命的火箭义无反顾地直飞向他的事业时，他能产生出一种伟大的力量来，这种力量简直是谁也不能阻挡的。 
    假使你能养成拒绝借口敢于决定的习惯，你在需要决断时一定能运用最聪明的判断力；因为若是你以为决定是可以伸缩的，是可以重新考虑的，则你将永远不能养成可靠而正确的评判力。 
    但是在你所下的决定是绝对的最后时，在你再也不去寻找借口、断绝了你的一切后路时，在你知道一个不健全不成熟的判断会使你受到相当的痛苦时，你对于判断一定会十分小心，而你的判断力也自然会随之日渐进步了。但这样你就会越来越出色！请记住卡托尔公司员工通知单上那句话中四个最突出的字——“拒绝借口”。
会议纪要

青山店
销售：1.本周考勤于佳病假*天，任海军事假*天。2.学习情况：老板那本书本周大家已学到第9章。3.厨师能够按时做饭，天热时能够保证做绿豆汤。4本周叉车正常。5.本周六参加兰格会。
昆区店

行政：一、人员出勤正常，没有迟到早退。李强请假*天，**辞职，离职手续还没有办。二、费用:加油*元，伙食费*元，6四、开平厂机器,设备及其他一切正常。

东河店

保管：1、包钢7月份**吨，中板**吨。2、临钢7月份**吨。
行政：本周考勤：王翠霞事假*天、邓永刚事假*天，其他人员出勤正常；卫生：各科室没有进行大扫除，保持良好，下周打扫男生宿舍卫生。汽车行驶正常；下周工作盯紧《物通天下》第二本样册邮寄和做好各店人员的体检工作。









































































































PAGE  
2

