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绩效考核
各店业务员销售排名明细(2013年5.1-9日)——财务科任美玲
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	各销售员5月份销量排名：***吨（1-9日）


文  摘
【你的脾气好不好，命运也随之好不好】

泰国的传奇人物─白龙王告诫: 人只要脾气好，凡事就会好。 

●很多人来到这里都问我︰ 

我的事业好不好？家庭好不好？孩子好不好？姻缘好不好？ 

我只是回答一句︰你的脾气好不好？
人的一生都在学做人 

学习做人是一辈子的事,没有办法毕业的。 

人生不管是士农工商,各种人等,只要学习就有进步,今天要跟大家分享需要学习的事。 

第一、「学习认错」 

人常常不肯认错，凡事都说是别人的错，认为自己才是对的,其实不认错就是一个错。 

认错的对象可以是父母,朋友,社会大众、佛祖，甚至向儿女或是对我不好的人认错,自己不但不会少了什么,反而显得你有度量。 

学习认错是美好的，是一个大修行。 

第二、「学习柔和」 

人的牙齿是硬的，舌头是软的，到了人生的最后，牙齿都掉光了，舌头却不会掉，所以要柔软，人生才能长久，硬反而吃亏。 

心地柔软了，是修行最大的进步。 一般形容执着的人说，你的心、你的性格很冷、很硬，像钢铁一样。 

如果我们像禅门说的调息、调身、调心， 慢慢调伏像野马、像猴子的这颗心，令它柔软，人生才能活得更快乐、更长久。 

第三、「学习生忍」 

这世间就是忍一口气，风平浪静，退一步海阔天空； 忍，万事都能消除。 

忍就是会处理、会化解，用智慧、能力让大事化小、小事化无。 

各位要生活、要生存、要生命，有了忍，可以认清世间的好坏,善恶,是非.甚至接受它。 

第四、「学习沟通」 

缺乏沟通，就会产生是非、争执与误会。 

现在中国大陆、香港和台湾，两岸三地最重要的就是沟通，相互了解、相互体谅、相互帮助， 大家都是龙兄虎弟，互相争执、不沟通怎么能和平呢？ 

第五、「学习放下」 

人生像一只皮箱，需要用的时候提起，不用的时就把它放下，应放下的时候，却不放下，就像拖着沉重的行李，无法自在。人生的岁月有限，认错、尊重、包容才能让人接受，放下才自在啊！ 

第六、「学习感动」 

我们看到人家得好处，要欢喜；看到好人好事，要能感动。 

感动是一个爱心、菩萨心、菩提心，在我几十年的岁月里，有许多事情、语言感动了我,所以我也很努力的想办法让别人感动。 

第七、「学习生存」 

为了生存，我要维护身体健康，身体健康不但对自己有利，也让朋友、家人放心，所以也是孝亲的行为。
《离开公司，你将什么都不是》

做到这六点，你就是公司和团队的宝！

1、不要老想着做不顺就跳槽，哪个公司都有问题，哪个公司都有优点。

2、跟对领导很重要，愿意教你的，放手让你做的领导，绝对要珍惜。 

3、公司的问题就是你脱颖而出的机会，抱怨和埋怨公司就是打自己耳光，说自己无能，更是在放弃机会！

4.心怀感恩之心，感谢公司给你平台，感谢同事给你配合。 

5.为公司创造利润是你存在的核心价值，公司不是慈善机构。 

6.遇到问题请先思考，只反映问题是初级水平，思考并解决问题才是高级水平。

谁能最后享受到胜利成果？

第一、能始终跟着公司一起成长的人。

第二、对公司的前景始终看好的人。 

第三、在公司不断的探索中能找到自已位置的人。 

第四、为了公司新的目标不断学习新东西的人。

第五、抗压能力强且有耐性的人。

第六、与公司同心同德，同舟共济，同甘共苦的人。

第七、不计较个人得失，顾全大局的人。

第八、雄心博大，德才兼备，有奉献的人。
马云：做这三十件事，你离成功就不远了！！

01 每天列出3件最重要的事

02 比别人早10分钟到公司

03 开口前先想几秒钟

04 发脾气之前先数30个数

05 不确定时，挑最难的事做

06 给每件事规定完成日期

07 坐第一排的位子

08 观察走在你前面的人

09 比别人多坚持10分钟

10 记住身边每个人的名字

11 抢着做事，即使是打扫卫生

12 在背后赞美别人

13 重视身边的每一个人

14 听别人把话说完

15 给别人的比别人期望的多一点

16 批评人之前，先进行赞美

17 随身带着纸和笔

18 醒后2分钟内记录梦的内容

19 列出自己的10条弱点，并一一改正

20 重要的决定最好隔一天再发布

21 睡前5分钟向自己提问

22 每天保持微笑去上班

23 绝不把工作带回家

24 和家人一起吃早餐

25 通过朋友认识新的朋友

26 每天读半小时书

27 定4个短期目标，选1个核心目标

28 赚钱永远也不是你人生的第一目标

29 把目标写下来，并每天大声念10遍

30 立即行动！立即行动！！立即行动！！！
《正能量•我是一切的根源》

一个不会游泳的人，老换游泳池是解决不了问题的；

一个不会做事的人，老换工作是解决不了问题的；

一个不懂经营爱情的人，老换男女朋友是解决不了问题的；

一个不懂经营家庭的人，怎么换爱人都解决不了问题的；

一个不懂正确养生的人，药吃得再多，医院设备再好，都是解决不了问题的。

我是一切的根源，要想改变一切，首先要改变自己，学习是改变自己的根本！

让你烦恼的人，是来帮你的人；
让你痛苦的人，是来渡你的人；

让你怨恨的人，是你生命的贵人；

让你讨厌的人，恰恰是你人生的大菩萨。

他们都是你自己的不同侧面，都是另一个你自己。

相反，你爱的人，常常是给你制造痛苦的人；

你喜欢的人，也是常常给你带来烦恼的人。

因为他们也是你的影子，让你老也抓不住。

其实，你爱的是你自己；

你喜欢的亦是你自己。

你爱的、你恨的，都是你自己。

你变了，一切就都变了，

你的世界是由你创造出来的。

你的一切都是你创造出来的。

你是阳光，你的世界充满阳光；你是爱，你就生活在爱的氛围里；

你是快乐，你就是在笑声里。

同样的，你每天抱怨、挑剔、指责、怨恨，你就生活在地狱里；一念到极乐，一念下地狱。

你心在哪，成就就在哪。
读懂这个故事，多活十年！

有一天，孔子的一个学生在门外扫地，来了一个客人问他：“你是谁啊？”

他很自豪地说：“我是孔先生的弟子！”

客人就说，“那太好了，我能不能请教你一个问题？”

学生很高兴的说：“可以啊！”他心想：你大概要出什么奇怪的问题吧？

客人问：“一年到底有几季啊？”

学生心想，这种问题还要问吗？于是便回答道：“春夏秋冬四季。”

客人摇摇头说：“不对，一年只有三季。”

 “哎，你搞错了，四季！”

“三季！”

最后两个人争执不下，就决定打赌：如果是四季，客人向学生磕三个头。如果是三季，学生向客人磕三个头。

孔子的学生心想自己这次赢定了，于是准备带客人去见老师孔子。

正巧这是孔子从屋里走出来，学生上前问道：“老师，一年有几季啊？”

孔子看了一眼客人，说：“一年有三季。”

这个学生快吓昏了，可是他不敢马上问。

客人马上说：“磕头磕头！”

学生没办法，只好乖乖磕了三个头。

客人走了以后，学生迫不及待地问孔子：“老师，一年明明有四季，您怎么说三季呢？”

孔子说：“你没看到刚才那个人全身都是绿色的吗？他是蚂蚱，蚂蚱春天生，秋天就死了，他从来没见过冬天，你讲三季他会满意，你讲四季吵到晚上都讲不通。你吃亏，磕三个头，无所谓。”

这个故事不管是真是假，对我们都非常管用。

只要你会用，你可以多活十年！

我有很多朋友听我讲了这个故事后，变得很开心，碰到都跟我说，以前看到那些不讲理的人会生气，现在不会了，心想那是“三季人”，就不往心里去了。
故事告诉我们：

 “不争就是慈悲，不辩就是智慧，不闻就是清净，不看就是自在，原谅就是解脱，知足就是放下。”

对任何人任何事，当你要发脾气时，当你情绪很不稳定的时候，你就想那是“三季人”，是“三季人”做的事，马上就会心平气和了。

这个世界上“三季人”太多了

后来我们读《庄子》的话，才明白“夏虫不可以语冰”。你跟夏天的虫讲什么冰？那是你糊涂。

周会纪要
青山店

翟经理：

青山公司本周销量**吨，其中个人销量翟雪斌**吨，于佳**吨，丁奎**吨，史刘郝**吨；

东河店
杨经理：
1.表扬近期陈喜峰，翟雪兵，王锐，表扬各个系列的财务，保管，开平厂，叉车，厨师。司机。
2.把握销量。
史经理：
各店注意卫生,伙食注意粗粮,少油、少肉,多吃蔬菜.

昆区店
王经理：

人员情况:本周昆区公司邓永刚请假**天,其他人员正常,开平厂和保管工作中注意安全.
销售:本周销售昆区公司销售**吨.
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