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绩效考核
1、 各店业务员销售排名明细(2015.3.1-31日)——财务科任美玲
	排名
	销售员
	销售量
	排名
	销售员
	销售量

	1
	杨永旺
	**
	9
	高翔
	**

	2
	翟雪斌
	**
	10
	温祥
	**

	3
	史刘郝
	**
	11
	陈喜峰
	**

	4
	胡海宏
	**
	12
	李强
	**

	5
	丁奎
	**
	13
	苑新科
	**

	6
	郭军
	**
	14
	张志宇
	**

	7
	王宏伟
	**
	15
	魏强
	**


2、各厂开平量：（ 2015.3.1-31日）
	14厂
	25厂

	**
	**

	合计：***吨


各干部周工作安排
华蒙店

杨永旺经理：下周工作安排
一、表扬近期的销量。
二、华蒙通知近期检查吊车证、华蒙提前准备好相关资料。春天风大、固定好吊车、离人必须安铁鞋。

翟雪斌经理：周工作安排

1、 滞销板及时公布。

2、 注意刮风吊车的安全，不忙多打少卫生。

曾令杰主任：

CSP订轧，及时沟通，及时补库。
李文胜厂长：

1） 继续组织学习《与企业共命运》这本书的第五章节。

2） 检查吊车设备，钢丝绳及吊具，清洁，紧固，润滑路。
3） 保持货场及办公区的卫生，整洁，干净。
4） 做好装卸板的工作，分工明确，沟通到位。

5） 保护外来司机的安全，时刻提醒。
6） 做好吊车的防风工作，夜勤人员接班后要去检查。

昆区店

王宏伟经理：

1、销售继续加大销售量。

2、开平厂注意人员安全，设备安全，设备的清洁，紧固，润滑，注意吊车安全。

史刘郝经理：

1、两店室外墙面装饰抓紧进行。  
2、5s自检自査，防火，排除隐患。   
3、学习小报、书籍，加强思想道德教育。  
4、厨房粗粮、均衡营养。
5、4月l日开始穿工作服。
6、清明节休息安排。 

高翔经理：工作安排

1、未执行合同：C SP-**吨
               2250-**吨。

2、（厚卷+宽卷）情况：**吨。

苑新科总工：

1) 春天刮风比较多，各厂多注意天气变化，保证吊车与装货安全。
2) 开平量不多，各厂检查设备，打扫卫生。

3) 3厂人员互帮，保证不影响装卸开平工作。

刘利清厂长：

14厂本周工作安排，设备开始注油并检查漏油点，及时修理。
吊车保养，行车记录，及外来装货司机的安全，时时提醒。
继续组织人员学习资料，春季风大及时安铁鞋。
配合好销售工作，保质保量完成开平计划。
王建钢厂长：

1、上周开平量比较好点。检查防火用具，学习了小报及书籍。
2、本周工作，学习公司书籍，周报，注意人员安全。
3、设备，吊车，清洁紧固润滑。
4、配合好各系类的工作。

5、装卸货物，车辆人员安全。

6、做好车间宿舍的卫生。

张小惠科长：

开平下单时，多与业务员，客户沟通装货顺利，为下料，装货减轻负担。

文   摘
天道酬勤

天道酬勤，我认为这是一句极好的至理名言。任何的成功都是勤奋的苦根上长出的甜果，没有人能随随便便成功。若想成功，就必须要经过漫长的风风雨雨，经历时刻的磨练。华罗庚曾说过这样一句话：“勤能补拙是良训，一分辛劳一分才。”的确也是这个意思。

古今中外，曾涌现出无数个令人敬佩的有名人士，他们的光辉成就让世人惊叹，但他们并非生命下来就掌握着某种特殊的本领或拥有某种异于常人的智慧。使他们的勤奋和毅力最终让他们能得到人生的馈赠，有的人感到羡慕而不解，其实那些名人的成就并不是正因上天的眷恋，而是正因他们有一种难能可贵的精神——勤奋。

勤奋造就了一个个名人，造就了一个个奇迹，而有的人却永远只沉溺于幻想之中，幻想着他的成功，光明的未来，不敢去追求，去拼搏，结果往往成了平庸无志的人。有位诗人为了讽刺这种语言巨人，行动矮人写了“梦里走了许多路，醒来还是在床上”的诗句。有的人有凌云的豪情，有的人有卓越的才能，有的人有睿智的大脑，可他们没有毅力，想回喵喵叫但不会捉老鼠的猫，有翅膀却不愿飞翔的雏鹰，最终也不会得到他们想要的，不愿勤奋，只有沉沦于滚滚红尘之中，碌碌无为一世。
而往往有些人天资差，却凭着一股勤奋劲成就了一番大业。曾国藩是中国历史上最有影响的人物之一，然而他的天赋并不高。有一天夜里他在家读书，一篇文章不知读了多少遍了，还在朗读，正因他还没有背下来。这时候他家里来了一个贼，潜伏在他的屋檐下，期望读书人睡觉后能捞点好处。但是等啊等，就是不见他睡觉，还是翻来覆去读那篇文章。贼人大怒，跳出来说：“这种水平读什么书？”然后将那篇文章背诵一遍扬长而去！而曾国藩靠着这份勤奋最终取得了成功。他的梁上君子，倘若他也有曾国藩那样的勤奋，凭着他的天分，也许获得的成就比曾国藩还大，可他终究没有毅力，只有湮没在尘世中。

天道酬勤，一个人付出了勤奋和发奋总会获得回报。谁克服了重重困难，谁能坚持走下去，谁就是赢者。而不在于人的天资。卓越的才能，过人的智慧务必以丰富知识为基础。聪明的人如果不勤奋，也会慢慢变得愚笨；不聪明的人如果勤奋，也会慢慢变得聪明。不管是领悟还是工作，勤奋才能取得更好的成绩。
且慢下手
    大多数的同仁都很兴奋，因为单位里调来一位新主管，据说是个能人，专门被派来整顿业务；可是日子一天天过去，新主管却毫无作为，每天彬彬有礼进办公室，便躲在里面难得出门，那些本来紧张得要死的坏份子，现在反而更猖獗了。
    他那里是个能人嘛！根本是个老好人，比以前的主管更容易唬！
四个月过去，就在真正努力为新主管感到失望时，新主管却发威了－－坏份子一律开革，能人则获得晋升。下手之快，断事之准，与四月表现保守的他，简直像是全然换个人。
    年终聚餐时，新主管在酒过三巡之后致词：「相信大家对我新到任期间的表现，和后来的大刀阔斧，一定感到不解，现在听我说个故事，各位就明白了：「我有位朋友，买了栋带着大院的房子，他一搬进去，就将那院子全面整顿，杂草树一律清除，改种自己新买的花卉，某日原先的屋主往访，进门大吃一惊的问：『那最名贵的牡丹哪里去了？』我这位朋友才发现，他竟然把牡丹当草给铲了。
    后来他又买了一栋房子，虽然院子更是杂乱，他却是按兵不动，果然冬天以为是杂树的植物，春天里开了繁花；春天以为是野草的，夏天里成了锦蔟；半年都没有动静的小树，秋天居然红了叶。直到暮秋，它才真正认清哪些是无用的植物，而大力铲除，并使所有珍贵的草木得以保存。」说到这儿，主管举起杯来：「让我敬在座的每一位，因为如果这办公室是个花园，你们就都是其间的珍木，珍木不可能一年到头开花结果，只有经过长期的观察才认得出啊！
    寓意：别急着对一个人下判断，短暂的相处不能让你了解一个人，一个错误的判断可能就会让你失去一个好帮手，好朋友

                   有八种话不要乱讲！
 古人说：“覆水难收”。讲话就像泼水，泼出去的水无法再收回，讲过的话也一样收不回来，所以一句话要出口以前，不能不慎思。讲话是一门艺术，即使讲好话，也要顾虑不能「洗脸碍了鼻子」，你讲这个人好，得罪了那个人，话就讲得不够高明了。讲不好的话，让双方听了都不高兴，当然就更不能讲了。不好的话不能讲，有些什麼话是不能讲的呢？
　　一、丧志的话不能讲
　　有的人经常喜欢讲丧志、泄气的话，其实人生应该接受别人的鼓励，即使没有人为我打气，也要自我鼓励。自己不鼓励自己的志向，反而讲些丧气的话，当然就会自甘堕落。
　　二、负气的话不能讲
　　人在生气时，往往不自觉的讲出负气的话来，有时是伤害别人，有时也伤害了自己。人在受气的时候，最好是保持冷静，不要随便发言，因为气头上所说的话，往往很难听，因此不能讲。
　　三、抱怨的话不能讲
　　人在不满意的时候，经常说出一些抱怨的话，怨恨主管，怨恨朋友，甚至怨恨家人。你经常讲抱怨的话，被别人听到以后，借题发挥、搬弄是非，说你要对付这个人，要对付那个人，最后自己自食苦果，何苦来哉。
　　四、损人的话不能讲
　　有的人轻浮，对人不够尊重、包容，经常在言谈之间讲些损人的话，有时候是损人利己，有时是损人不利己。语言损人是一时的，但自己的人格被人看轻，所受的伤害是永久的。
　　五、自夸的话不能讲
　　有的人在言谈之间，喜欢宣传自己、自我标榜、自我夸大，别人听了必定不能认同，所以自我夸大并无实益，反而自我损伤。人要伟大，必须做出一些伟大的事业；伟大是要别人讲的，不能自我称大，自我还是谦卑为好。
　　六、不实的话不能讲  佛教的“五戒”，“妄语戒”是其中之一。妄语就是“见言不见、不见言见，是的说非、非的说是”，也就是所谓“说谎”，是不实在的话。“狼来了”的谎话说惯了，会带来严重的后果；本来只有“一架飞机”，说成“十一架飞机”，到最后变成“九十一架飞机”，这是多么可怕的谣言，这就是不实的话。
　　七、机密的话不能讲
　　人事之间都有很多机密，包括家庭的、公司的；业务有业务的机密，国家有国家的机密。现在各个国家都很重视机密保护，如果你洩露了机密，会受到严办，要负很重的刑责。所以，吾人应该养成不随便乱说机密的习惯，你要对外发表机密之前，先要想到可能引发的不良后果，知道严重性，就不会胡乱开口了。
　　八、隐私的话不能讲
　　每个人都有隐私，自己的隐私当然不希望被人知道，别人的隐私自己也不能讲。就算你揭发别人的隐私，没有引起对方反击，但已暴露了自己不厚道的性格。人住房子，不但为了遮阳蔽雨，也为了安全，最主要的，是为了保护隐私；人穿衣服，一方面是为了保暖，同时也是为了遮羞蔽体，掩藏自己的私密。所以人要互相尊重，不可以暴露别人的隐私。
除上以外，当然还有很多不当的话不能讲，甚至有很多不当的事不能做、不当的行为不能有。总之，“不当”的就不能说、不能做，如此才不会留下不当的后遗症。
我老爸虽然没让我住上别墅，但他也没有让我流浪街头，他虽然没让我穿上几千块的名牌，但也没让我冻着，他虽然没让我成为富二代，但也没缺我零花钱，他虽然没带我天天下饭馆吃大餐，但也没让我饿着。我的老爸是天下最帅的男人。—— 致老爸 

看到一段很好的话：有没有想过，你要孩子是为了什么？传宗接代？养儿防老？刚看到书里一个很感动的答案说：“为了参与一个生命的成长，参与意味着付出与欣赏。”孩子不求完美，不用替我们争门面，不用为我们传宗接代，更不用帮我们养老。我们只要这个生命存在，让我们有机会和ta同行一段。 

不要去追一匹马，用追马的时间种草，待到春暖花开时就会有一批骏马任你挑选。不去刻意追哪一个客户，用暂时无缘客户的时间去完善自己，完善企业，待到时机成熟时，会有一大批的客户任你选择。用人情做出来的客户只是暂时的，用人格产品吸引来的客户才能长久下去，所以丰富自己比取悦他人要有力量得多。 
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