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祝    福
祝愿本周过生日的员工，生日快乐，工作愉快，万事顺意！

东河公司  高  翔  8月7日   银川公司   王 黎   8月7日

集团公司7月份工作总结

又一个月结束了，7月初每位员工把自己上半年的工作都做了总结，大家都感叹时间的飞快，都很认真的回首了上半年的工作，特别是东河公司的潘明全经理对工作的想法，行政办已下发给各公司经理进行了学习，对比。

进入8月份，近期钢材行业的整体情况较之前有所好转，上半年我们一直亏损，希望大家在总结7月工作的同时总结经验，把握好8月的市场，争取能减少亏损；同时新昆区公司也在昆区公司全体员工以及总公司贾志军、郭永志的辛苦努力下，历经一个多月的工作，于8月1日正式开业，新昆区公司的环境让每一位参观者都赞叹不已，希望新昆区公司在爱护环境的同时为集团公司赚取利润。《教程之十》也会在8月初印刷完毕，并下发，上面将有新昆区公司整个外貌以及结构的照片，可以让大家对新昆区公司有一个简单的了解。

   下面将7月份的明星员工，销售情况以及小报表扬情况，做一个总结：

一，明星员工：

太原公司保管员张树捷：现在大同路修路，卷全放在一个开平厂，因为计划太多，每天开不出平，张树捷每天从早上6点多就去开平厂，每天晚上12点左右才能回来，都没有时间吃饭，晚上回到单位才能吃上饭，一个月每天如此。而且为了找好关系，自己掏钱，给开平工买烟，买水，买水果，而且经常帮开平厂的人忙这忙那，中午基本全请开平厂的厂长吃饭。

昆区公司保管员李强：在昆区公司装修期间，为了照看公司物品，每天晚上在办公室里睡觉，尤其是有几天窗户都拆了，但为了保证公司财产的安全，一直坚持每天在办公室住，从没有任何怨言，每天早晨早早就起来盘点库存，工作很辛苦。

昆区公司开平厂厂长尹瑞丰：昆区公司开平厂处于开开业阶段，无论是人员还是设备都处于磨合期，尹厂长带领新来的开平工一起加班加点，熟悉环境，保证工作正常进行，主动放弃休息，辛苦的工作是大家有目共睹的。

昆区公司开平厂副厂长李国锋：经常加班加点工作，主动帮助清理周围环境卫生，日常工作积极主动，工作的努力、用心得到大家的肯定。

东河公司开平厂厂长王建刚：对开平厂的工作认真负责，积极配合销售下达的任务，注重员工安全生产，在闲暇时自行组织员工打扫开平厂的卫生，表现突出。

总公司资源部统计主管李彩霞：核对公司往来帐，每天加班，没有按时下班的时候，但是从不抱怨，工作精神值得大家学习。

总公司行政办主管贾志军：昆区公司装修以来，一直在帮忙购置物品、打扫卫生，一个多月每天都加班，但从没有怨言，为了保证员工按时开资，1日晚加班做工资表。

总公司司机郭永志：近期一直协助昆区公司装修，一个多月没有一天按时下过班，近期周末都在加班工作，帮助昆区公司打扫卫生，购置物品，工作十分辛苦，但是从来没有一句怨言。

二，营销系列：

对于销售完成率排名前五名的公司提出表扬：临汾公司、太原公司、银川公司、佛山公司、昆区公司。

三，7月小报表扬整体排名前三名：

一），昆区公司：

昆区公司1次，保管科2次，开平厂2次，李国锋3次，谢海峰3次，李强3次，合奇3次，尹瑞丰2次，韩力勇2次，张洪生2次，陈子祥2次，刘国强2次，付海涛、任儇、史刘郝、王瑞霞，各1次。

二），东河公司： 

开平厂1次，保管科1次，王建刚3次，郝艳哲3次，赵万才2次，刘文功2次，马师傅2次，邓永刚、陈宇虹、王波、武正阳、胡强、魏强、李文胜、王志强、胡强、李莹、白玉英，各一次。

三），总公司：

韩雪2次，贾志军1次，郭永志1次。

   内蒙古中厚钢板有限公司

                                                    二零零七年八月一日
奖 罚 台

表扬：

★本周销售完成率排前十名的销售人员：田国伟，胡俊平，翟雪斌，王晓海，胡鹏程，刘志伟，王娟，杨永旺，刘宝官，赵杰。

★本周销售量排名前十名的销售人员：杨永旺，田国伟，赵栋，胡俊平，翟雪斌，王晓海，张小惠，赵杰，杨志勇，胡鹏程。

★临汾公司王常青抽空把办公室外面的遮阳网修补好了。
★上海公司刘春霞和梁伟东主动清洗饮水机，而且梁伟东经常能对办公室的办公设施进行维护，提出表扬。

★佛山公司乌文虎清洗了饮水机，何文源、卢建清清洗了空调机过滤网上的灰尘，注重对办公用品的清洁和保养，值得表扬。

★太原公司张树捷，天天加班，晚上到11--12点，早晨6点多就去开平场，一直都盯着开平，辛苦的工作精神值得表扬。
★8月2日晚，东河公司郝艳哲、武正阳、邓永刚，加班装货到8点多，提出表扬。
★东河公司新学员刘鹏帮助开平厂修理机器，提出表扬；培训教师韩雪带领新学员主动给东河公司打扫卫生，在此表示感谢。
★昆区公司保管科全体员工加班装货，而且在空余时间把昆区公司院里的卫生进行了清扫，不怕脏不怕累的精神值得表扬。

★8月4日来卷很多为了不耽误销售开平任务，东河公司开平厂杨厂长、王建刚及开平厂全体员工不到7 点来单位工作了，他们的这种敬业精神值的我们学习。
★因为周一要对开平机器进行维修，为了使开平厂抢修机器保证开平任务，本周末东河开平厂王建刚、刘文功、李文胜、王志强、赵万才主动放弃了休息时间在努力的工作，他们的敬业精神值得我们学习。

★周五东河公司开平工人把院里的卫生打扫了，提出表扬；同时近期开平厂王建刚、李文胜、王志强、刘文功、赵万才已经一个月没有休息了，没有任何怨言，辛苦工作的精神值得表扬。

新学员动态

●8月1日我公司招收了9名新学员，通过三天的适应期，经双方选择，目前有7名学员顺利进入培训期：冀永梅，李玉蓉，高鹏程，张磊，李秀平，张飞，刘鹏。对于你们的到来公司表示热烈欢迎，希望你们可以遵守公司的规章制度，早日转正。
	八月份培训讲课安排

	日期
	星期
	授课人员
	内容

	13日上午
	一
	王玲玲
	行为规范

	13日上午
	一
	潘明全
	销售、答疑

	14日上午
	二
	王成宝
	财务、答疑

	14日上午
	二
	刘美静
	保管、高达

	15日上午
	三
	贾志军
	新酬、考核

	15日上午
	三
	王桂红
	财务、答疑

	16日上午
	四
	周小丽
	财务

	16日上午
	四
	陈宇虹
	保管

	17日上午
	五
	史刘郝
	销售

	17日上午
	五
	郝 鹏
	信息、价格

	20日上午
	一
	赵 亭
	保管、销售

	20日上午
	一
	梁水春
	高达

	21日上午
	二
	郭 慧
	审计、财务

	21日上午
	二
	杨永旺
	销售、质量异议

	22日上午
	三
	刘 恒
	销售

	22日上午
	三
	王 波
	高达

	23日上午
	四
	刘 滢
	销售、答疑

	23日上午
	四
	马艳霞
	财务

	24日上午
	五
	李 静
	财务

	24日上午
	五
	李彩霞
	财务、答疑

	各位讲课人员自己安排讲课时间和内容，每人约1小时即可。


工作汇报

会议总结
——佛山公司陈喜峰

有幸参加了乐从钢铁协会召开的关于下半年钢铁行业态势分析的全体会员大会。下面将会议精神做简单序述。

会议第一大部分讲述了关于“坚持节能减排，推进钢铁行业结构调整和增长方式转变”，其中包括上半年国内外钢铁行业的动态与对下半年国内外钢铁行业运行及发展态势的分析。

会议内容如下：

一，今年上半年全行业的运行情况

今年上半年，钢铁行业运行情况总的来说是良好的，产品结构优化，投资增幅回落，单位能耗下降，企业效益增加。存在的矛盾和问题，主要是钢铁产品出口增幅过高，钢铁产量长偏快，全行业总能耗上升。上半年全行业的运行情况有以下特点：

1，钢铁生产高增长，国内市场供需基本平衡

今年上半年生产粗钢23758.06万吨，同比增长18.92%；生铁22681.56万吨，同比增长23.93%，总体呈高增长状态；上半年国内市场粗钢表现消费量20693万吨，同比增长9.6%。国内需求增长，加上钢铁产品出口大幅提高，旺盛的国际、国内市场需求，拉动钢铁生产高增长。但是，这种钢铁生产和出口双高增长条件下，实现的国内市场供需基本平衡，基础是不稳定的，呈弱平衡状态。

2、钢铁生产的品种结构继续向优化方向发展

当前，全行业产品结构调整的方向，是提高钢材问题中高技术含量、高附加值产品的比重，满足国民经济发展对钢材品种、质量、数量的需要。今年上半年生产冷轧薄板卷1614.53万吨、镀层板1009.2万吨、涂层板139.91亏吨、电工钢板198.42万吨，这4大类高附加值品种钢材生产总量2962.06万吨，同比增加926.46万吨，增长45.51%，占钢材生产问题的10.96%，比去年同期提高1.63个百分点，说明产品结构调整正在向优化的方向发展。

值得注意的是，上半年生产热轧薄板卷1294.05万吨，同比增加386.33万吨，增长42.56%，增幅过高。在上半年热轧薄板卷出口154.52万吨、占生产增量40.0%的情况下，实现国内市场供需基本平衡，如果下半年产能进一步发挥，而出口下降，对国内市场供需平衡将带来冲击和影响。

3、钢铁产品出口高增长，增幅呈下降态势

今年上半年出口钢材3379.05万吨，同比增长97.68%；钢坯436.99万吨，同比增长40.88%；同期进口钢材869.31万吨，同比下降7.63%；钢坯14.05万吨，同比下降33.94%；呈出口高增长、进口相对下降的状况。

今年上半年钢材出口数量与去年同期比较，1月份增幅高达148.44%，2、3月下降，4月份由于突击出口的原因，增幅反弹到146.48%，6月份回落到43.57%，下半年钢材出口增幅将进一步下降。

上半年出口钢材、钢坯折合成粗钢，出口3993.88万吨；进口钢材、钢坯折合粗钢3064.77万吨，比去年同期增加净出口粗钢1967.21万吨，占上半年国产粗钢生产增量3780.27万吨的52.04%，高出口是拉动粗钢生产高增长的主要原因。

4、单位能耗下降，总能耗上升，节能减排任务艰巨

纳入钢协统计的77户大中型企业，上半年吨钢综合能耗626.63千克标煤/吨，同比下降3.2%；吨钢可比能耗607.46千标煤/吨，同比下降3.5%；

上半年大中型企业吨钢耗用新水5.71吨/吨，同比下降15.77%；外排废水总量下降8.76%；

在污染物排放方面，上半年大中型企业SO2排放总量下降3.0%，烟尘排放总量下降5.91%，粉尘排放总量下降3.98%，外排废水中的化学耗氧量下降8.75%。

另一方面，上半年大中型企业总能耗10330.73万吨标煤，比去年同期上升11.19%，虽然低于粗钢生产总量增幅7.73个百分点，但仍呈高增长。

钢铁工业是我国能源消耗和污染物排放的“大户”，今年全年全行业节能减排的任务仍然艰巨。

5、国产矿、进口矿同步增长，价格保持高位运行

上半年大中型矿山生产铁矿石32128.64万吨（低品位，下同），同比增长29.28%；同期地方中小矿山估算产量5000万吨，合计总产量37128万吨，同比增长24.38%；上半年进口铁矿石18790.71万吨，同比增长16.46%，呈国产矿、进口矿同步高增长态势。

上半年进口矿综合平均到岸价74.64美元/吨，比去年同期上涨13.23美元/吨，涨幅21.54%。其中，澳大利亚矿涨26.34%，印度矿涨21.52%，巴西矿涨19.69%，南非矿涨20.26%，铁矿石海运费上涨是影响到岸价大幅上升的重要原因。上半年大中型钢铁企业在国内市场采购国产矿3742.7万吨，综合平均采购成本661.15元/吨，比去年同期上涨15.04%；同期进口矿到厂平均采购成本648.82元/吨，比去年同期上涨14.3%。上半年国产矿、进口矿均保持高价位运行，国产矿采购成本高于进口矿12.33元/吨。

6、全行上半年全行业完成固定资产投资1251.6亿元，同比增长8.4%，比同期全社会固定资产投资增幅低17.5个百分点。

从投资结构分析，在投资方向上，上半年炼铁项目投资占7.82%，炼钢项目占32.24%，钢材深加工项目占59.94%，资金投放明显向后部深加工工序转移；

在投资项目上，上半年10亿以上项目完成投资占59.2%，1亿元至10亿元项目占26.4%，5000万元至1亿元项目占5.7%，5000万元以下项目占9.1%，投资项目向大型化、现代化的方向发展；

在投资的资金来源上，上半年企业自筹资金占82.1%，国内银行贷款占12.3%，利用外资占1.8%，国家预算内资金占0.1%，其他来源占3.7%，说明企业自我改造发展的投资能力增强；

上半年投资完成项目新增生产能力，炼铁1201万吨、炼钢976万吨、热轧945万吨、冷轧262万吨，新产能增长已明显放缓。

以上情况说明，今年以来钢铁行业投资正在向国家宏观调控的预期方向发展。

7、钢材价格由升转降，国际、国内市场价格差扩大

在国内市场供需基本平衡的条件下，上半年钢材价格呈稳定上升趋势，6月末国内市场钢材综合价格指数110.71，比年初上涨5.29%，其中板材上涨3.82%，长材上涨11.72%。

由于4至6月国家连续四次出台限制钢铁产品出口的调控措施，进入6月以来，钢材价格呈下跌态势，国内市场钢材综合价格指数5月末113.34，6月末降至110.71，下降2.32%，目前仍处于小幅调整状态。

由于国际市场需求旺盛，供应不足，上半年国际市场钢材价格逐月攀升，6月末达到最高价，钢材综合价格指数172.8，比年初上涨15.05%，其中长材上涨28.91%，板材上涨8.14%。国际市声钢材价格涨幅高于国内市场，两者的价格差不断扩大，6月末国际、国内市场综合价格差达35.93%。

8、钢铁企业盈利水平提高，同时面临成本上升压力

上半年纳入钢协统计的77户大中型钢铁企业，实现产品销售收入9212.6亿元，同比增长34.89%；实现利税1258.76亿元，同比增长67.35%；实现利润782.74亿元，同比增长108.75%；亏损企业2户，比去年同期减少4户，亏损额6934万元，比去年同期下降73.8%。

上半年产品销售利润8.15%，比去年同期的5.52%（偏低），提高2.89个百分点；资产负债率57.29%，比去年同期下降0.35个百分点，企业经营状况改善。

上半年钢铁企业的炼钢生铁制造成本同比上升8.34%，主要是外购原料、燃料费用上升造成的。上半年进口矿石18790.71万吨，综合平均到岸价74.64美元/吨，比去年同期上涨13.23美元/吨，仅此一项全行业增加生产成本188.94亿元，钢铁企业普遍面临生产成本上升的压力。

从整体上看，上半年钢铁行业发展取得的成绩是主要的，为我国国民经济发展又做出了新的贡献。但是，从发展方式来看，全行业的发展还没有根本改变依靠能源、资源消耗增加、支撑钢铁工业发展的模式，贯彻落实科学发展观，坚持节能减排，推进钢铁行业结构调整和增长方式转变，仍然是全行业发展面临的重大战略任务。

从全行业的发展现状出发，推进钢铁企业跨地区、跨省市联合重组，组建具有国际竞争力的世界级大型钢铁企业集团，提高产业集中度，优化生产力配置和实行专业化分工，实现产业升级和科技进步；加大淘汰落后产能的工作力度，实现国务院提出的今年淘汰落后炼铁产能3000万吨、落后炼钢产能3500万吨的目标。做好这两方面的工作，可以从根本上解决影响全处业发展的深层次问题。（下周继续刊登会议对下半年钢材行业走向的分析）
法律讲堂
关于民事责任的法律条款

——行政办收集

说明：《民法》中关于民事责任的一些规定，比较枯燥，但对于维护自身权利有特别重要的作用，是许多维权行为的法律依据。

第一节　一般规定
    第一百零六条　公民、法人违反合同或者不履行其他义务的，应当承担民事责任。公民、法人由于过错侵害国家的、集体的财产，侵害他人财产、人身的应当承担民事责任。没有过错，但法律规定应当承担民事责任的，应当承担民事责任。
    第一百零七条　因不可抗力不能履行合同或者造成他人损害的，不承担民事责任，法律另有规定的除外。
    第一百零八条　债务应当清偿。暂时无力偿还的，经债权人同意或者人民法院裁决，可以由债务人分期偿还。有能力偿还拒不偿还的，由人民法院判决强制偿还。
    第一百零九条　因防止、制止国家的、集体的财产或者他人的财产、人身遭受侵害而使自己受到损害的，由侵害人承担赔偿责任，受益人也可以给予适当的补偿。
    第一百一十条　对承担民事责任的公民、法人需要追究行政责任的，应当追究行政责任；构成犯罪的，对公民、法人的法定代表人应当依法追究刑事责任。
第二节　违反合同的民事责任
    第一百一十一条　当事人一方不履行合同义务或者履行合同义务不符合约定条件的，另一方有权要求履行或者采取补救措施，并有权要求赔偿损失。
    第一百一十二条　当事人一方违反合同的赔偿责任，应当相当于另一方因此所受到的损失。当事人可以在合同中约定，一方违反合同时，向另一方支付一定数额的违约金；也可以在合同中约定对于违反合同而产生的损失赔偿额的计算方法。
    第一百一十三条　当事人双方都违反合同的，应当分别承担各自应负的民事责任。
    第一百一十四条　当事人一方因另一方违反合同受到损失的，应当及时采取措施防止损失的扩大；没有及时采取措施致使损失扩大的，无权就扩大的损失要求赔偿。
    第一百一十五条　合同的变更或者解除，不影响当事人要求赔偿损失的权利。
    第一百一十六条　当事人一方由于上级机关的原因，不能履行合同义务的，应当按照合同约定向另一方赔偿损失或者采取其补救措施，再由上级机关对它因此受到的损失负责处理。（待续）

员工来稿

空调机的清洁、保养、使用方法与注意事项

——佛山公司黄淑宜推荐

空调器在使用2-3年以后，热交换器和风机上会积满灰尘，不能很好地进行热交换，致使其性能下降，如果不进行清洁而继续使用，会造成运转电流增大，耗电量增加，容易发生故障；为防止性能下降和减少故障的发生，清理赃物污垢显得十分重要。

（一）外箱的清洁。先用吸尘器除掉外箱上面堆聚的灰尘和赃物，再用清洁剂擦拭，一般的清洁剂或洗涤剂即可；如无吸尘器，应用干布团蘸取少量自来水或清洁剂擦洗污垢。另外，要仔细检查外箱及装置上是否有伤痕和锈斑，如若发现锈斑应采用砂纸轻轻地仔细打磨干净，然后涂上清漆加以保护。

（二）空调器前面的格栅、外箱，可以取下来用一般洗涤剂清洗。

（三）电机部件易受蒸汽和水浸蚀，容易引起电机部件的绝缘不良，并可能发生漏电危险；在清洗时要把电原板，风机、电机、电容器和电源线等从清洗的地方取下来。

（四）空调器在使用的过程中，每半个月就要清洗一次过滤网，把附着在上面的灰尘除去，以免影响空调器的性能。过滤网的正确清洗方法是：用40℃以下的中性洗涤剂溶液洗涤，待洗涤、漂洗干净后放在阴凉处晾干后再装回原处，清洗时切记忌用40℃以上的热水、汽油、强酸、强碱刷洗以免损坏原器件。

（五）清洗箱罩、压缩机等时应注意以下几点：

1，在清洗分体式空调器时，配管连接口一定要用防尘盖或塑料袋罩上，以防水分进入冷媒循环系统里。

2，在热交换器上装有压力继电器的情况下，要用塑料袋把压力继电器包好，以防进水。

3，清洗风机时要用刷子蘸水清洗，如油污非常严重可以适当加入洗涤剂于水中，再用刷子仔细清洗风机油污处。

4，空调器洗净后，应用吹风机或用干布将水分擦去，放在常温下晾干，但不能放在太阳下直接照射。

品味寂寞

——总公司任丽霞

    以前一直很喜欢听刘若英的歌曲，她的嗓音以及她的外貌，让我有一种透彻心扉的空净，她的每一首歌就像我成长的心情路，但是慢慢觉得自己很忙，也就没有再多听什么歌，直到那天打开电视，正好刘若英在唱《一辈子的孤单》，又寻找到了久违了的寂寞的快乐。

不知不觉，习惯了白天在阴影里发呆，傍晚在窗前看指间的烟火明灭。习惯了黑暗的亮度，不敢睁开双眼，怕睁开双眼世界早已经沧海桑田，变换了人间。
      不知不觉，习惯了自己双臂环抱的温度，习惯了左手牵着右手的孤单，习惯了显示器中寂寞的身影。习惯了午夜时分，熟悉的香烟气味弥漫在呆滞的空气中，自由的飘散。习惯了看着镜中的自己哑然失笑，苦涩的微笑背后隐藏了一种寂寞情绪，据说寂寞是现在最流行的通病。
      不知不觉，习惯了咀嚼有关寂寞的文字，习惯了半梦半醒之间的彷徨和迷离。习惯了在无聊的剧情中，把自己的悲伤淋漓的演绎，然而，这样的放纵，是否更能掩饰自己的情绪！
      曾经以为，孤独的我能将寂寞品味；曾经以为，寂寞是毫无价值的，当寂寞愈来愈深的时候，方才明白比价值更令人在意的是寂寞的感觉。时光流失，方知寂寞不过是生命中的一个过程，淡而无味犹如白水，只是多了添加的品味和乐趣！

天空越蔚蓝，就越怕抬头看……如果你想静一静，不妨安静的听听她的歌。 
会议纪要

周行政会议纪要

时间：8月2日下午2：30-3：45

主持人：王玲玲总监

参加人：王总监，行政办人员及分公司行政人员

各公司存在的问题：

上海公司：1〉对于陈菊芳的认真工作提出表扬；2〉每月末要把伙食费用，行车费用，以及工资工龄的变化以及保险金额如果有什么变化都需要上传行政办；3〉7月份伙食费3.17元/人/顿。

廊坊公司：1〉养老保险还按原来的850元标准上交；2〉周经理马上结婚，大家看能帮什么，另外周经理请婚假期间要工作交接落实好，把具体交接情况上传行政办，不要耽误工作；3〉注意车的日常维护和保养。

佛山公司：1〉7月伙食费2.26元/人/顿；2〉包头地区按自主择业上保险就可以单独上医疗保险，如果佛山地区不可以就按同样的金额给何文源上商业保险，下来好好咨询一下。
太原公司：1〉7月伙食费2.3元/人/顿；2〉太原尽快招聘出纳和保管，各1名；3〉再招来的厨师把所有问题说一下，不要再犯上一个厨师同样的错误；4〉李晓花本月要结婚，大家看有什么需要大家一起帮忙，另外把婚假期间的工作交接安排好。

临汾公司：1〉7月伙食费1.37元/人/顿；2〉注意日常汽车保养工作；3〉临汾地区养老保险没有上涨，还按原来标准上交，要涨明年四月份上涨。

银川公司：1〉7月份伙食费1.1元/人/顿；2〉燕宝卫星接收锅已安装，220元；3〉安装暖气的时候专人盯一下质量，另外顺便把卫生彻底打扫一下；4〉本月底如果养老保险有什么变化要及时上传到行政办。

昆区公司：1〉对于昆区公司这一个多月的装修以及日常辛苦工作提出表扬以及感谢，希望大家注意保护、爱护环境；2〉昆区公司以后行政助理是史刘郝、王瑞霞；3〉加强日常学习工作；4〉由于之前装修人员不稳定，伙食费没有办法核算准确，从本月开始严格控制伙食费；5〉卫生方面注意细节问题，例如门帘、脚垫；6〉注意工衣穿着问题，尤其注意开平工的工衣穿着问题，另外进开平厂带安全帽；7〉强调一下公司的车只接送已婚的员工；8〉公司给李国锋、陈子祥上了意外伤害险，上了一年，费用是公司承担全部，但是如果他们不满一年离开公司，保险个人带走，但是不满一年的时间的费用由个人承担，这个日后行政办也会起草一个协议，找他们签字的。

东河公司：1〉7月伙食费是1.47元/人/顿；2〉多注意卫生情况，尤其是男生宿舍；3〉东河公司的行政助理是杨永旺、梁水春，所以多协助开平厂王厂长，有什么需要帮助的及时联系；4〉工衣必须按要求上班时间穿着工衣，如果等穿的时候拿不出工衣，就自己掏钱购置；5〉刘文功、赵万才，由于是外地户口，不能上本地的医疗保险，所以上的是商业保险，公司全部给支付，如果干不够一年，就需要支付后期的费用，这个会有一个协议，让他们签一下；6〉刘涛修理广告牌的费用，下来及时和行政办联系一下。

韩雪：1〉注意保管好培训室的书籍，列一个明细表；2〉通过了解期尽量多了解新学员的想法，如果有什么不符合的及时提出。

总公司：7月份伙食费1.74元/人/顿。

任丽霞：1〉各公司电脑使用情况已和各公司行政助理核对，请保证可以上话时代的电脑每天必须都在线；2〉每日定价会的价格表各公司负责接收人：东河公司张小惠，昆区公司田雯，廊坊公司张美玲，临汾公司耿李军，银川公司杨旭峰，太原公司李小花，上海公司陈菊芳，佛山公司黄淑宜，每日下发的价格表由以上人员负责保证各公司业务员人手一份打印版；3〉周一小报下发以及打印版负责人：外埠公司为各公司行政助理；东河、昆区公司打印版保管人为：杨永旺、梁水春；史刘郝、王瑞霞；打印版为销售科、财务科、保管科、开平厂各一份，学习完后行政助理负责收回、保管，不许小报随意乱丢，如果发现有乱丢现象，行政助理付全责，最好下发的时候小报上标明所属科室。

王玲玲总监：1〉各公司行政助理月底把各公司员工工龄、养老保险费用及时上传到行政办；2〉下发工资的时候把互助会的捐款直接打到张小慧的卡里；3〉从行政办到行政助理把工作操心、落实到位，行政系列是一个团队，强调互相配合好，大家凝聚在一起，形成一个有力的团队，不要推脱责任；4〉太原公司被辞退的厨师就是由于虚报菜款，希望各公司行政助理在核实菜款时注意一下，严格把关。
周业务会议纪要

时间：8月3日4：30-6：35

主持人：郝鹏

参加人：刘总，资源部人员及分公司经理、业务员

郝鹏：市场情况：热板：8月中旬沙钢、八钢将进行计划检修，整体影响数量在6万吨左右，出口方面贸易商一块的出口有所好转，数量较之7月份有所增加。总体来看，8月份上半月国内供应有所减少，国内库存压力不大。需求方面，8月份下游机械，钢结构等行业需求依旧比较清淡，处于销售淡季。由于7月份热卷价格拉涨较快，市场到货不多，市场商家方面心态比较稳定，对于短期市场行情比较乐观。分析来看，下周行情继续上走的可能性不大，需求处于观望阶段，但钢厂方面调高价格对于市场价格也有一定的支撑作用，所以下周行情会是一个走稳的阶段。冷板：本周国内冷轧板市场价格整体上涨，但价格上涨的基础比较薄弱，目前依旧是供大于求的环境，价格脱离了成本区之后，供求关系将左右市场价格的继续上涨，目前随着国内冷轧新线的不断上马，国内的供应压力依然偏大，下周来看，8月进入流通市场资源依然偏多，后期市场价格上涨困难。中板：下周国内中厚板市场价格依然坚挺，有上涨的可能性，资源补充不多。供应方面，南钢、马钢、柳钢等普材产量减少，韶钢中板线将计划检修，市场普材资源可预计到货量仍旧不多。需求方面，市场价格上涨，下游基本能接受市场价格，成交会有所回暖。
上海公司

郝宝平经理：没有完成本周的任务量，原因是现货库存不多，资源比较单一，调货方面有点困难，所以没有完成上周订的任务量。上海市场本周冷卷价格与上周相比，1.0mm以上的厚规格的价格上升幅度明显。到目前为止市场包钢、邯钢冷卷价格报价为0.5mm的5080-5100元，0.6mm的4900-4930元，0.7mm的4800-4820元，0.8mm的4700-4720元，0.9mm的4700元，1.0-2.0mm的4620-4650元，3.0 mm的价位在4900元，唐钢冷卷价格1.0mm的4550-4580元，安本钢1.0mm冷卷板价位在4680-4720元，热卷价格4.5-7.5mm的3800-3850元。上海市场库存情况：热轧44.27万吨， 减少1.65万吨；冷轧为26.59万吨，减少0.3万吨；中厚32.9吨，增加0.13万吨。现在包钢冷卷市场紧缺资源0.7、1.0、1.5 、2.0、3.0mm这几个规格预计下周冷轧价格平稳，估计价位在4600-4620元左右。这周热轧上调幅度比较大, 在每吨100元左右。随着热轧的带动冷轧从本周一开始也相应上调价格80-100元, 受电子盘的影响预计下周热轧有所松动，开始下滑，成交不是很好；冷轧下周部分经销商都有新货到，都是低成本价格，上海总体库存不是很多，所以下周冷轧价格不会大幅度下滑，应该保持平稳.。下周主要是把握市场价格, 多往外地发传真，消化自有库存，做好到货后核对工作。
佛山公司

陈喜峰经理：本周市场情况，广东这周价格继续上涨，幅度在100元左右。主要是1.0mm以上的规格价格变化较大。 市场反馈，在近期建材、热卷市场价格上涨良好的气氛下，冷卷板市场心态较前期明显好转，拉涨的欲望增强。另外从资源方面来看，近期整体资源到货明显偏少，整体库存呈现下降态势，部分商家手中甚至出现了断货现象，对当前市场走势也起了很好的支撑。不过从市场了解的消息看，成交还是主要集中在经销商之间。终端的需求量尚无明显放大，仅保持正常的水平。由于整体市场成交量还是较为有限，大多数市场报价暂时趋于平稳，终端接受程度仍是价格能否继续走高的关键。预计下周的价格比较稳定，个别规格会有部分调整。包钢这周到了一条3000吨船，其中主要是包钢自己的资源。华铁的有600吨左右到货。本周市场上的价格构成，市场上鞍钢1.0mm以上大板的主流价格是4850-4880元；本钢和武钢1.0mm以上的价格是4830-4850元；唐钢1.0mm以上的4650元；马钢1.0mm以上的卷是4700元。包钢的目前市场上的报价基本构成为0.5mm的5100元，0.6mm的5000元，0.7mm的4900元，0.8mm的4800元，0.9mm的4750元，1.0-2.0mm的4700元，3.0mm的4900元。乐从热轧这周价格上涨了150元左右，市场上柳钢的4.5mm以上的厚规格是3950元；唐钢、马钢、沙钢厚卷主流价格在3970元。因为我公司现在资源比较少，八月份资源现在还发不出，下一步把握机会销售新到资源争取最大的利润，在市场上涨的前提下大力推销一下新源的镀锌板。

廊坊公司

周小江经理：本周华北地区价格上涨快，目前报价在3950元，天津出卷价在3850-3880元，廊坊卷板开平后价格在3930-3950元，北京报价3900元，首钢1.8米10mm以下的4000-4030元，13.5mm的价格在4120-4150元，15.5mm也是这个价格；花纹板开平价格在4100元，锰板价格在4500-4550元，普板价格在4300元，目前唐钢也在交货，近期这边价格有所下滑。下周工作尽快把握首钢资源的销售, 7月份的销售情况不好，所以想在8月份弥补回来。

太原公司

田国伟副经理：本周市场情况，中板有所上升，8mm 报价4850元，资源紧缺，10mm报价4650元，12mm报价4330元，14mm以上三辊报价4250元，成交在4230元；卷板本周价格上涨较快，薄规格的上涨20-50元，2.0mm的报价在4250元，2.35mm的报价在4250元，2.5、2.75mm的报价在4200元，3.0mm的报价在4050元，3.5mm以上的报价在3880-3900元，成交价在3880元；包钢5.5mm以上的报价在3880-3900元。预计下周价格有一定的回落，因为市场6、8、10mm资源不多，包钢回货量不大。

临汾公司

翟雪斌经理：本周市场价格小幅度上扬，市场上中板资源比较少。现临汾市场中板三辊报价4070-4100元，四辊报价41500-4180元。市场库存情况：华盛达360吨，华运达80吨，峰盛1130吨，宝嘉870吨，新运1810吨，新乡开元6吨。预计下周市场价格不会有太大的变动，下周主要大临钢锰板的销售力度。
银川公司

胡俊平经理：市场情况，本周卷板与上周相比有50-80元的上升，主流报价在3850-3880元，但是市场上资源相对规格简单，点5的出卷价在3820元；中板与上周相比有50元的上涨，14-20mm的价格在4400-4450元。市场库存情况，卷板3890吨，中板1230吨。下周工作加大冷盒、花纹板的成交；预计下周卷板价格3880元，中板4450元，平稳运行。

昆区公司

刘恒经理：本周市场钢板价格相比较上周有大幅度的上涨，涨价的幅度约130元左右，成交由于资源紧缺的原因，销售起来还是比较顺手，但是到这个周末，价格由于整个钢市的下滑，包头市场的价格略有点松动。中板的价格一直相对比较平稳上扬，涨幅约130元，但是资源也是很紧张，近期二冶这面的经销商也没有什么新的资源入库。库存比上周减少了很多，这周还有部分商家汽运到二冶首钢的资源，但不是很多。现各家价格在3850-3880元，4.2-5.2mm花纹4150元，3.0mm 4000元。下周工作安排，由于任务量的增长，下周如果工作比较正常以后，安排人员跑市场。
东河公司

潘明全经理：本周热轧价格上涨100-130元，报价在3880-3890元，各家资源不多；中板价格在4350-4370元；花纹板价格在4120-4150元。预计下周热轧价格在3850元左右，平稳运行；中板在4350元。下周主要工作销售Q460，和冷盒。

刘总：1〉关于公司的往来账，建议不开发新的往来用户。含先货后款用户。外埠公司90%客户都是当时打款，外埠公司能做到，大家应该都能做到。各公司注意市场上经销商都要现款，市场上能够有赊欠的只有东河公司，可能昆区公司刚成立会有部分赊欠客户，太原、银川、廊坊公司我们不赊欠别人的，别人也不能赊欠我们的。当初提出先货后款的问题，是因为临汾公司有大批量这样的用户出现，东河公司存在几家这样的用户，别的公司不存在这样的客户也不建议开发这样的用户；

2〉合同签订的问题，现在已经开设了法律讲座，专门讲解合同的问题，如果有合同，希望大家把合同拿出来大家一起研究一下，各位经理把好关，不要出现让我们后悔的问题；

3〉各公司打出库单刚开始可能会出现问题，及时反馈信息，我们会更改流程，提高工作效率；

4〉佛山公司陈喜峰要在周六、周日上传陈喜峰开会的内容，市场情况及案例分析；

5〉资源采购从7月中旬到8月初资源部没有采购，主要由于：各分公司采购流量小；再就是我们先卖自己的货；另外由于市场的原因不利于我们采购。

6〉价格方面，目前中板价格利润空间大，在销售的时候看市场价格、资源量，不要客户说多少钱就是多少钱，相比一下质量，希望大家清楚了解各地价格，希望大家把握好价格，希望大家把自己工作管理好，我们现在讲究“一把手”管理，不知道的就要问，但是不要什么都不清楚，问出来的问题别人都笑；强调各公司价格表、分公司信息汇总、以及各钢厂价格的变动，我们都及时下发，请各位一定要接收，各公司都已安排专人把价格表、库存打印出来，并且该给的人都要给到，尤其东河、昆区公司，人员多，更要注意；

7〉本月任务量是根据资源采购量而定的，是应该能完成的任务量，所以本月将对各公司销售人员的任务完成量进行考核。
销售排名
1、按销售完成比率排名
田国伟、胡俊平、翟雪斌、王晓海、胡鹏程、刘志伟、王娟、杨旭峰、刘宝官、赵杰、赵栋、周小江、张小惠、杨志勇、郝宝平、张春伟、史刘郝、杨旭峰、陈喜峰、刘海鹏、田雨、乌文虎、田雯、卢建清、徐瑞波、王宏伟、田文东。

2、按销售量排名

销售类：

杨永旺、田国伟、赵栋、胡俊平、翟雪斌、王晓海、张小惠、赵杰、杨志勇、胡鹏程、刘志伟、史刘郝、田雨、王娟、周小江、刘宝官、郝宝平、张春伟、刘海鹏、杨旭峰、田雯、陈喜峰、乌文虎、卢建清、王宏伟、徐瑞波、田文东

资源部：

郝鹏、徐敏

非销售类：

温晋华、何文源、张树捷、梁伟东、李国栋、邓永刚
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