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祝    福

祝本周过生日的员工：生日快乐，天天开心！
佛山公司  乌文虎  7月16日      东河公司   田 雨  7月19日  

廊坊公司  陈利云  7月19日      昆区公司  王晓琴  7月21日  

奖 罚 台

表扬：

★本周销售完成率排前十名的销售人员：田国伟，赵亭，王宏伟，刘宝官，胡俊平，杨旭峰，王娟，杨永旺，翟雪斌，刘志伟。

★本周销售量排名前十名的销售人员：杨永旺，张小惠，赵栋，田国伟，胡鹏程，胡俊平，赵亭，王宏伟，翟雪斌，陈喜峰。

★东河公司开平厂员工，在人员紧缺的情况下，加班工作，已经连续三个星期没有休息，感谢大家的辛苦付出。

★东河公司厨师白玉英，为了保证员工正常吃饭，最近一直带病工作，工作精神值得表扬。

★东河公司保管科水池下水管坏了，保管科胡强、陈宇虹、马师傅主动找工具修理好，方便了大家的用水，积极主动地工作精神值得大家学习。

★燕宝市场保管冯建国，带病坚持工作，这几天开平比较频繁，好几天中午和晚上都不能按点吃饭，但从没有过任何抱怨。
★上海公司司机梁伟东利用休息时间对上海公司电脑进行维护，提出表扬。

★昆区公司司机韩力勇，周日为了接开平工和给公司买物品，周日主动加班一天，并且帮助开平厂修理机器。
★培训教师韩雪带领昆区公司保管科员工帮助开平厂打扫卫生，并且把开平厂周边的垃圾及废纸都捡了，给大家营造了一个好的环境。

★昆区公司保管员李强和合奇每天晚上在单位住宿，并且帮助单位照看物品，由于办公室装修，门窗都没有关好，李强和合奇每天晚上在办公室睡觉，着凉闹肚子，但从不抱怨一句。

★周一晚上开平厂由于机器坏了，但为了不耽误装货，昆区公司开平厂全体员工晚上加班到九点多修理机器，保证了工作的正常进行。

近期新昆区公司一直在忙着装修，同时也已经开始了工作，由于装修工作没有完成，新昆区公司现在环境很乱，没有一个可以安稳休息的地方，员工很是辛苦，并且近期加班是常事。但是员工们没有抱怨过一句，积极主动地完成自己的每一件工作。公司感谢大家的辛苦付出，希望等新昆区公司彻底装修完工后，可以带来整个新气象。

开始进入夏季最炎热的时节了，希望行政助理做好后勤工作，保证员工的饮食卫生、环境卫生，钢厂办、跑银行、以及保管员，注意防暑；另外各公司加强安全工作意识，避免出现钢板割伤的情况再次发生。——行政办

※集团公司本月“互助会”捐款金额总计：625元，其中东河公司180元，总公司115元，昆区公司95元，太原公司55元，银川公司55元，临汾公司35元，廊坊公司35元，上海公司30元，佛山公司25元。

后记：感谢员工对“互助会”的积极响应，一再强调互助活动是积极自愿的活动，所以不要带有任何抱怨的心理参加这项活动，行政办组织这项活动也是为了逐渐开展公司的文化活动，一个健康的公司应该有属于自己公司的文化，以后我们还会组织别的活动，希望每一个活动都可以得到大家的响应、参与，从而使行政工作上升到一个新台阶。——行政办

关于事故的说明

在6月27日下午四点多，我同财务科高翔到一机综企结账。当车行驶到建设路昌福窑附近时，与一辆大货车发生碰撞。当时我的车在慢车道上行驶，车速大约在60多迈，在我的车快要超过大车时，大货车突然变道，当时我的右边有一位骑自行车的人，无法躲避。大货车的车头脚踏板碰到了我的左后轮上的护板上，致使车辆失控，撞向路边的绿化带土堆上。

在此次事故中，作为司机，我有一定的责任，造成东河公司业务、财务用车的困难，我接受总公司对我任何处理决定，同时对各公司的司机也提醒，在行车当中，尽量远离大车。

                                                    东河公司司机王军

（后记：该起事故责任不在我们，所有损失保险公司全赔，由于事故对方是交警，所以在解决事故上花费了较长时间，也因此给东河公司的工作带来了不便，现在事故的所有问题已经解决。不管责任在谁，安全是最重要的，希望各位司机在驾驶的时候一定要小心，不要因一时的疏忽带来任何事故。——行政办）

法律讲堂
法 律 实 务

                    ——佛山公司收集

职务侵占案、挪用资金案

在近两年，我镇的公司、企业、单位内部人员的犯罪有上升的趋势。公司、企业、单位内部人员的犯罪主要有：职务侵占罪和挪用资金罪。

所谓职务侵占罪是指公司、企业或者其他单位的人员，利用职务或者格作上的便利，将本单位财物非法占为己有，数额较大的行为。

2004年3月，乐从镇某公司的梁某报称其工厂的业务员叶某利用到客户外收取货款的便得，将公司的十七万多元占为己有。后来事实：叶某是一位“隐君子”，多次被派出所送去强制戒毒，叶某将工厂的货款拿去购买了毒品“海洛因”及赌博。2004年7月乐从某公司的业务员梁某利用到客户外收取货款的便利，将工厂的二十万多元占为己有。后来查证：梁某进入该公司工作使用的是假身份证，且梁某在家乡的名声也不好。职务侵占主要表现有以下方面：1、业务员侵占。公司企业在日常的经营运作中，大多由业务员负责推销产品后，并负责回收货款交回公司，在这过程中，一些业务员会利用这一便利，将收回的货款占为己有。2、公司企业的财务人员，利用自己管理公司财物的便利，通过改帐、造假单等手法，从中侵占公司的财物。3、公司企业管理层的人员（厂长、经理）也有，而且这些人侵占的金额更大。

挪用资金罪。挪用资金罪是指公司、企业或者其他单位的工作人员，利用职务上的便利，挪用本单位资金归个人使用或者借贷给他人，数额较大、超过三个月未还的，或者虽未超过三个月，但数额较大。进行营利活动的，或者进行非法活动的行为。

2006年12月，某公司的出纳员覃某（女）利用自己是出纳员的工作之便，挪用单位的三十多万元用于自己和男朋友去赌钱。2007年1月，某公司的业务员江某也是利用自己是业务员收取货款的工作之便，挪用公司的十多万元去赌钱。挪用资金和职务侵占一样，大多也是业务员利用给公司收货款之便，将收到的货款挪作自己使用或第三者使用；另外就是财务人员利用自己管理公司财务的便利，将公司的资金挪作自己使用或第三者使用；公司企业管理层的人员拿单位的钱出去做自己的生意。

职务侵占罪和挪用资金罪都是公司、企业、单位内部人员的行为，这部分人多为可以接触到公司、企业、单位资金的人员。要防范这些犯罪，要注意以下几点：1、人员的任用要讲究。有赌博行为的人绝对不能从事接触到钱的工作，因为他输掉钱时他会想尽办法去拿你的钱，可说有制度也约束不了他，他拿了钱就跑。2、提高管理层及员工的业务水平，要熟识各种结算方式的操作，更要熟识财务制度。3、各项制度要健全，尤其是财务制度。财务人员、仓管人员职责要分明（不能既当仓管出货又当出纳收钱），且各项职责之间要互相制约，要做到日清月结，每月一定要盘点一次现金库存和仓库库存，不能仅仅查帐，防止做假帐欺骗公司主管。4、聘用人员时一定要核实其身份（有个别事主连自己请的人员姓名都不清楚），并可以通过各种关系，了解该人的行库品德及是否有犯罪前科。5、加强公司企业人员法制观念，提高法律水平。

买卖、虚开增值税发票诈骗货款

有些不法分子通过手机短信、电话或亲自上门等方法，向一些商户兜售增值税发票，或者帮某些商户购买增值税发票，要求事主将钱通过银行转帐给其公司，充扩帐面，造成有交易的假象，但不法分子收到货款后，却用这些资金去还债或做其它生意，然后逃匿，拒不偿还事主的资金。因为根据《中华人民共和国刑法》的有关规定，虚开增值税专用发票或者虚开用于骗取出口退税、抵扣税款的其他发标是指有为他人虚开、为自己虚开、让他人为自己虚开、介绍他人虚开行为之一的，事主碰到这类情况，自己也会触犯法律，所以往往不敢报案，最后就是“哑巴吃黄连，有苦说不出”。

上述我们介绍了几种经济犯罪的手段、特点和预防方法，但仍然不全面，因为经济犯罪的手段五花八门，新手段层出不穷，因此真正预防经济犯罪还需要各单位负责人在经济交住中慎重行事、多花点心思，正所谓小心驶得万年船，只要大家头脑清醒、事事留神、完善制度，所以我们应该学习犹太人做生意的意识及日本人的投资策略，犹太人做生意，不论是第一次还是第十次和你做生意，他都是十分认真、细致，不会因为生意做提多了，大家是熟客就放松警惕，犹太人每次做生意都是保持着第一次与你做生意的心态，保持警惕。而日本人投资，他们会先派一个考察组到投资地了解情况，且考察团不直接接触被考察对象，不会被考察对象的表面现象所迷惑，他们会从多方面了解被考察对象的经济实力等情况。

工作汇报

市场调查报告

——银川公司杨旭峰
我于2007年7月1日去兰州送货，顺便对兰州的钢材市场进行了一次简单的市场调查，现以书面形式做如下报告：

很幸运这次去兰遇到了一年一度为期三天的兰州贸易洽谈会，其内容包括钢材，汽车，房地产等，就钢材方面对于我来说是一次难得的学习机会，既拜访了老客户，还认识了新朋友。

兰州市场给我感觉是市场不大，但是存货量不小，市场库存卷板大概在四万吨，以酒钢和八钢为主，其中包钢的卷板占其中很小比例，当时兰州价格在3750元到3780元，尤其9.5mm的资源短缺，从经销商那里得知前半个月就9.5mm来说市场价格可以卖到4100元到4150元，而且没货，可是现在各钢厂的资源都以陆续到货，而我们银川价格在前半月已经降到3830元完全可以发货到兰州，这说明我们对周边市场调查还不充足，消息掌握还是不灵活。在以后工作中我们会逐步改进。中板方面货源比较充足，各钢厂都有存货，天钢，酒钢，八钢，临钢，文丰，规格也比较齐全，价格在4250元到4280元和当时银川价格基本持平，经销商普遍反映太钢的资源不太看好，尤其太钢薄板在兰州基本就没有多大市场，厚一点的卷板也都是洗边后当中板卖，主要原因就是价格高不合适，资源也不多。

这次去兰州调查市场总体来说学了很多东西，通过与各公司业务员直接面对面的交流，增长了一些业务知识，同时也发现了很多不足。经过这次市场调查，我们应该及时和客户沟通，掌握周边市场动态，了解客户心理，才能更准确，高效的为公司和客户服务。
员工来稿

做 自 己

——总公司胡海宏

想象自己站在层林尽染的山头，仰望白云悠悠；每每信步漫江碧透的河畔，凝望流水潺潺；每每独自静守窗前的夜空，遥望星斗闪闪……心中那些难以言说的苦闷和烦躁似乎化成了丝丝柔情，静静地呵护着自己，酝酿出一种清爽的心境??洒脱。
    洒脱，不是“临渊羡鱼”的无奈，而是“退而结网”的奋起；洒脱，不是“一意孤行”的自责，而是“三思而行”的睿智；洒脱，不是“月有阴晴圆缺”的黯然泪下，而是“不以物喜，不以己悲”的宽阔胸怀；洒脱，不是……而是……只有解读洒脱，才有“天生我材必有用，千金散尽还复来”的自励；只有酝酿洒脱，才有“挥一挥衣袖，不带走一片云彩”的飘扬；也只有拥有洒脱，才有“面朝大海，春暖花开”的情素。
   不能为人生的坎坷和岁月的不公而空悲切；也不要为现实和理想的差距而思考着沉闷的主题；更不要为无所谓的前尘往事而空守着一颗计较成败得失的心……朋友：请带上洒脱上路吧！因为带上这份心境，你会发现风变暖了，云也变淡了；因为带上这份心境，你会发现不单单是山花烂漫，小草也青得逼你的眼；因为带上这份心境，你会发现曾经的坎坷将会沉淀成神圣而执著的理性，人生也从此充满了阳光。
人生就像抛物线
——总公司任丽霞
说它像抛物线，不过是先苦后甜，或是先甜后苦的问题。 “少年辛苦终身事，莫向光阴堕寸功。” “少年辛苦真食寥，老景清闲如啖蔗。” 
　　前辈诗人的话说的很清楚，这些诗当然不是胡来的，“言之无文，行之不远”，也大可说成是“言之无物，行之不远。”清谈应景的文章迟早要被遗忘，能被人记住的，只是能启发人生感受，引起人生感动的语句。 其实，许多文章看起来都是很有道理的，包括我被人认为有道理的文章，这是基于长久以来形成的共同心里素质，形成的“想当然耳”的对错观念。如果系统化，正式化，生活化地说大概就是道德。 
　　很显然的，想当然的定律，不适用于所有情况，当然也不可能适用于所有时代。更重要的，定律未必就是人的本性。人的本性，大概应该是不言自明的东西。可惜这个世上太多的东西不能懂一规范，有太多的意外存在。所以，人的里里外外也往往是游移地，不确定的。需要一种主流化的理论来定义，然后用定义来解决一切问题。但是，人生这种游移的特质也决定了许多优柔的态度，这种态度很煎熬，煎熬了自己，也煎熬着卷进来的人，从而衍生出无穷让人扼腕叹息，而又无可奈何的生存经历。 
　　人生也许本该是抛物线，在年轻的时候，自觉地不断加深对外界的认知力度，在以后的日子里，才可能平稳发展，或者飞黄腾达，前一段，也许辛苦，那么，感到这是种辛苦的同样应该能感到后一段的享受。相反的，年轻的时候心智始终未能开启，有所依恃的生活下去，或者有所凭借的攀援着生活，生命被另外的生命形态的过多干预，甚至到了喧宾夺主的地步，生命自觉渐渐敝塞，即便一生都是无意外的平稳发展，生命也不能算完整。尽管，有些人并不在意自己生命的不完整，或者体会不到这是种不完整。生命首先是一个生命意识不断觉醒，不断壮大的过程，一个人如果有很强的生命意识和无断自我完善的需要，即使被物质生存形式所约束着，生命也是相对完整的。于是，看一个生命是否完整，就要看，到底是不是他自身的生命意识在主导着生命形式的生存发展。 
　　抛物线是因果式的，而人生当然不是因果似的，所以，定律只是一种经验一种引导，如果你遵照了，成功了，是在实践着既成定律，失败了，则是个体生存经历的失败。 
　　某个艾克丝说，人生惟一不变的就是变化。 
　　我们常常听到许多莫如何，不要怎样，例如：“莫向光阴堕寸功”。为什么呢？我想，也许‘堕寸功’才是生命常态吧，常态不是不对，也不能说不好，只能说人各有志，既然人要多这么一颗心，当然要多许多的不甘寂寞——虽然，不甘寂寞的人最是寂寞。所以，生命要破茧而出，就要打破常态，这也无所谓对错，只是个体的生命实践。 
　　抛物线如果少了二次系数，就成了一次函数，是一条斜线，生命不同于这斜线的地方，是两头都有端点，不管一个人多么风光，或者多么困苦都有到头的时候。如果，二次项，一次项都没了，那是一条横线，生命当然不会如此平整的，但也确实有许多生命形态，总的来看起不了什么波澜，就像在宇宙中看地球一样，万里长城也不过是一条弯曲的线。 
　　生命是不公平的，没错。生命是复杂的，没错。 
　　同样，生命也是不需要过多注解的。人在降生之初，就有了内外两个截然不同的世界。每个人都是不可超出物质联系的存在。尤其是在现代社会，一个习惯了有电世界的现代人，怎么变态也不至于独自去住茅屋，显示所谓的隐士情怀吧。我们应该毫不忌讳的认可，在物质形态上，人已经无法独立存在。于是，内心世界的构造就显的尤为重要。 
　　人活着，就是在外世界上构造有益的联系，在内世界保有相对独立的，但不沉溺封闭的意识。这大概也是没有异义的。
会议纪要

周行政会议纪要

时间：7月12日下午（电话会议）

主持人：王玲玲总监

参加人：行政办全体员工及分公司行政助理

佛山公司：1〉互助会捐款事宜直接与张小惠联系，捐款明细直接给张小惠，不是要求必须交，自愿参与；2〉佛山公司每天伙食费3.7元/天，下次按顿核算一下；3〉天气很热，注意保持好环境卫生。

廊坊公司：1〉伙食费是1.2元/顿；2〉厨师体检证下来后给行政办传真一份，体检合格给予转正；3〉近期廊坊公司网络情况不好，有什么事情打电话联系。

上海公司：1〉以后伙食费按每人每顿算；2〉要求大家积极主动打扫卫生；3〉买自行车买一个能用住的，骑车去银行为了保证安全，最好两人一起去，然后按费用审批流程进行审批。

临汾公司：1〉尽快盯视频修理，总公司这边马上付钱，（周五下午已修好）；2〉伙食费下周按每人每顿算，会议上做汇报。

银川公司：1〉已上车辆保险：车损，司机意外伤害险，交强险，第三者责任险，盗抢险，共计3546.52元；2〉伙食费（中午9人，晚上6人）按每人每顿核算，下周会议进行汇报。

东河公司：1〉感谢宋洋洋近期帮忙；2〉东河公司尽快设计菜单，保证大家吃好；伙食费方面按预算费用划分明细算清楚现在每人每顿多少钱，不要再问厨师什么都不知道；3〉加强管理工作，不允许上班时间在宿舍休息；4〉加强工作期间工作安全意识。
任丽霞：1〉夏天报纸上也说了，人比较烦躁，容易发火，希望大家每天调整好心态，不要随便发脾气，对他人对自己都不好，各公司要强调安全意识，近期有几个公司员工不小心把脚砸伤、割伤，不说别的，给自己带来的疼痛是最大的伤害，请各公司经理、各部门负责人，以及行政助理做好安全宣传工作；2〉员工花名册第一次的核对工作已经完成，以后还会有变动，我会及时告诉大家，但是各公司的修改、整理还是需要各公司行政助理负起责，希望在我们一起的努力下，咱们的行政工作上一个台阶。

王总监：1、有人员变动的公司先自行将伙食费按调整后的人员计划安排，并及时告知厨师。同一地区或消费水平相近的地区花费大致相同，但大家的满意度不同，这就要行政助理找原因，安排好食谱，要求厨师变换花样让大家吃好。2、互助会会长张小惠的卡号已公布，打款时附捐款明细。向大家说明不强迫，遵循自愿原则，以后可先征求大家捐款额开工资时扣除直接汇给张小惠。3、天气较热，尤其户外作业大家要预防中暑。4、工作中注意安全，尤其是东河公司、昆区公司的开平厂工人，保管，要加强安全教育，将安全制度切实落实。

冯总：行政工作中几点需注意的地方：关于物品采购、发放、伙食核算及控制，我们前面发文多次，但仍有执行不下的现象，现重申如下：1，关于加油、物品采购及发放：公司要求：物品采购每月初列出计划后，必须由两人采购，加油必须两人在场，且报销单据上有两名经手人签字，各公司经理、财务主管才予签字报销；物品领用时，造表登记，必须有领用人签字后发放。2，关于伙食的核算及控制：各公司近期在伙食考核上的口径、标准有些混乱，现规范如下：伙食费用范围包括除厨师工资之外的所有涉及做饭的费用，含米、面、油、肉、调料、煤气、菜等等；各公司计算对比数据为多少元/人/顿，厨师每日（包括六、日）向行政助理报一天两顿吃饭人数，月末行政助理统计总饭费除以一月吃饭总人顿数，即可得出对比数据。前提是不降低伙食水平。每月上报行政办任丽霞处作比较后再小报上公布。3，请假程序及签字：必须主管签字以示能够安排好工作，各公司经理签字再传总公司行政办。请签字时请把名字签上，不能只签同意二字。毛主席签字时比较潦草，但全国人员就是比较熟悉他老人家的签字也得从他大概的“毛”字来辨认，而我们的某些经理签字只写“同意”二字，我们实难辨认。4，在工作中能克服的小困难请自己想办法克服一下，不是什么都得拿钱解决。我们不是每天玩文字游戏，希望各有关人员切实行动起来，狠抓落实，严格把关。在市场不好，没有利润的情况下，加强节约，杜绝浪费。
周业务会议纪要
郝鹏：热板：7月下半月由于出口方面钢厂有所减少，安阳卷板投产，马钢首钢新线产量释放，市场供应有所增加。需求方面依旧处于淡季，部分下游还有可能出现限电现象，下游采购可能进一步清淡。但是由于6月份市场价格已经出现较大幅度下跌，7月份下半月市场价格可能有所下跌，但是下跌空间比较有限，出现盘整走低的可能性较高。冷板：本周国内冷轧板市场价格继续下跌，从目前的行情走势来看，下跌的程度已经趋于缓和，后期价格在成本等多方因素支撑下，下跌的幅度有限，各大钢厂已经下调了其出厂价格，对于稳定市场的信心起到了很好的作用，3季度价格在2季度价格基础上修复的可能性大于下跌的可能性。中板：下周国内中厚板市场价格依然平稳运行。供应方面，春冶将进行为期10天的检修，前期南钢的检修告一段落，正常生产资源将优先满足协议终端。需求方面，7月终端需求方面将会有所转淡，主要的下游行业如钢结构、造船等行业都将进入采购淡季，因此采购量较前期也会有所减少。贸易商心态短期持稳，新增库存不会很多，价格持稳。
上海公司

郝宝平经理：现在邯郸和涟钢冷卷价位都是4550-4560元之间，但包钢冷轧库存相对不太多，价位比邯郸高20-30元，客户拿邯郸的价格要包钢的产品，所以有几个单子没有做，影响我公司的销售量。永康市场大部分客户走现金，第一倒票，第二小规模纳税人，没有自己的公司名称，找有公司抬头的企业代办比较麻烦，因此造成销售不畅，在一个客户单一，没有固定的终端户，所以没有完成上周订的任务量。 上海市场本周冷卷价格与上周相比1.0mm以上的厚规格的价格有30-50元的下滑,到目前为止市场包钢、邯钢冷卷价格报价为0.5mm的5100元，0.6mm的4950元，0.7mm的4850-4900元，0.8mm的4700-4730元，0.9mm的4680元，1.0-2.0mm的4550-4600元，3.0mm的价位在4900元，唐钢冷卷价格1.0mm的4500-4520元，安本钢1.0mm冷卷板价位在4650元；热卷价格4.5-7.5mm的3600-3620元。上海市场库存情况，热轧49.038万吨， 增加2.262万吨；冷轧为25.084万吨，减少0.2万吨；中厚板27.101万吨，减少4.178万吨。冷轧这周成交不是很理想，各大钢厂市场价格都已下调，鞍本钢的下滑价格最为明显，和包钢价格相差50元左右，通过了解鞍本钢8月份盒板出厂价格4550元。钢厂支撑力度不是很强，经销商的心理有所动荡，加快出货速度，减少手中库存为主。再就是厂家采购计划不是很多，基本观望为主，不敢大批量采购，所以下周冷轧价格有所下滑。下周主要是紧盯市场价格,以出货为主，消化自有库存。安排刘海鹏跑本地钢材市场，重点推销我公司产品和星原镀锌，多发传真联系外地客户。

佛山公司

陈喜峰经理：本周市场情况，广东这周的钢市继续走低，和上周相比本周市场又下调了50-80元左右，市场成交清淡的局面还在继续。本周市场上鞍钢资源的到货量略有增加，同时其他钢厂资源仍在陆续到货，商家反映出货量较少，成交不理想，短期内可能还会有下调趋势，目前市场观望心态仍较浓，预计后期市场仍以小幅盘整为主。市场上的冷轧库存约为40万吨，比起上周没有明显变化；唐钢的资源市场上的有两万吨左右；包钢最近有些新的资源到有0.5、0.8、1.0、1.2mm等几个规格，还有3.0mm的也有少量到货。市场上包钢库存规格较多的是0.8、1.0、1.2、1.5mm.本周市场上的价格构成,鞍钢的随着八月份价格的出台，市场上1.0mm以上大板的主流价格4750-4780元；本钢和武钢1.0mm以上的4730元；唐钢的价格是1.0mm以上的4450元；涟钢1.0-2.0mm的4480元；马钢同规格和包钢的价格一致，1.0mm以上的4500元；包钢的目前市场上的报价基本构成为0.5mm的5000元，0.6mm的4850元，0.7mm的4750元，0.8mm的4700元，0.9mm的4580元，1.0-2.0mm的4500元，3.0mm的 4780元。市场上的价格普遍都是高报低成交。山西广铁瑞丰的包钢资源比较低，现在1.0mm以上的是4450元，有1.0、1.2mm的，薄一点的是0.7mm的4650元，0.8mm的4600元，他们的库存在600吨左右。乐从热轧这周价格小幅下跌，市场上柳钢、马钢和沙钢4.5mm以上1500宽的主流价格是3680元。这周销售任务没有完成。主要原因是没有跟紧市场价格把握的不是很好。下周预计价格还有可能走低，加快节奏消化库存。
廊坊公司

周小江经理：本周市场价格继续维持在3750元出卷，出板价在3580-3600元，廊坊地区价格在3630元。随着市场库存的增大，唐钢、首钢的到货，市场价格还会下跌。本周的价格上涨并且平稳，主要原因是资源紧张，市场有一部分需求，商户们从这次的抛货中能赚取200元左右的利润。预计下周价格会稳中下跌，跌浮在50-100元。

太原公司

王宏伟经理：太原市场情况，本周太原市场中板价格平稳，现在市场上8mm 中板报价4750元，10mm报价4550元，12mm报价4250元，14mm以上的三辊报价在4050-4080元，实际成交价格在4050元左右，四辊产品报价在4120-4150元。卷板方面本周价格回升，目前为止市场报价2.0mm4150元，2.35mm报价在4150元，2.5mm报价在4100元， 2.75mm报价在4100元，3.0mm的报价在3950元，薄规格价格较上周相比较为平稳，3.5mm以上的热连轧资源市场报价3700-3720元，成交在3680-3700元，价格较上周相比回升20元。市场上包钢、济钢5.5mm以上的资源报价在3700-3720元，成交价格保持在3700元左右，较上周相比有20元的上涨。现太原公司库存有2500吨，下周主要紧跟市场是抓紧时间出货。预计下周太原市场价格会平稳运行，价可以保持在3700元左右。
临汾公司

翟雪斌经理：本周市场价格稳定，市场成交情况不太好。现临汾市场中板三辊报价3960-3980元，四辊报价4080-4100。市场库存情况，华盛达430吨，华运达110吨，峰盛820吨，宝嘉570吨，新运860吨，新乡开元14吨。下周市场预计，市场价格不会有太大的变动，下周加大太钢、包钢卷板的销售力度。
银川公司

胡俊平经理：市场情况，龙丰卷板在3730元，泽天价格在3750元，中桥货不多价格在3750元；中板方面龙丰价格在4330元，泽天价格在4350元，中桥价格在4350元，昊运卷板3800元，中板4300元。预计下周市场平稳过渡，预计卷板涨至3750-3780元，中板货不多不会有变化。

刘总：1〉本周为七月销售第二周，从整体销售情况看销售量不乐观，在销售量完成方面特对银川、山西和临汾提出表杨。各公司销售人员应积极努力的销售，在现在库存的情况下使库存量达到最小，这样的话我们才可能在市场不好的情况下争取到最好价格。

2〉希望各分公司经理关注市场，分析后势，争取销售，创造最优价格最合理销售。

销售统计

1、 按销售完成率排名

田国伟、赵亭、王宏伟、刘宝官、胡俊平、王娟、杨永旺、翟雪斌、刘志伟、陈喜峰、王晓海、卢建清、张小惠、胡鹏程、杨志勇、乌文虎、赵栋、史刘郝、周小江、赵杰、田雨、刘海鹏、田文东、郝宝平、徐瑞波

2、 按销售量排名

1、 销售类

杨永旺、张小惠、赵栋、田国伟、胡鹏程、胡俊平、赵亭、王宏伟、翟雪斌、陈喜峰、刘志伟、田雨、杨旭峰、杨志勇、王娟、刘宝官、王晓海、卢建清、赵杰、周小江、乌文虎、史刘郝、刘海鹏、田文东、郝宝平、徐瑞波

2、 资源部

郝鹏、徐敏、王晓琴

3、 非销售类

刘滢、何文源、邓永刚、冯忠凯、陈宇虹、刘恒、冯建国、李国栋
