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内蒙中厚钢板网上交易平台上线使用,新客户注册即交易,老客户请与我们要用户名密码.请您上网上交易:www.nmzhb.com

绩效考核
各店业务员销售排名明细(2013年3.1-31日)——财务科任美玲

	排名
	销售员
	销售量
	排名
	销售员
	销售量

	销售人员
	8
	陈喜峰
	

	1
	翟雪斌
	
	9
	高翔
	

	2
	杨永旺
	
	10
	胡海宏
	

	3
	李强
	
	11
	李志强
	

	4
	王宏伟
	
	12
	温祥
	

	5
	于佳
	
	非销售人员


	6
	史刘郝
	
	1
	王锐
	

	7
	丁奎
	
	2
	逯红强
	

	各销售员3月份销量排名：***吨（1-31日）


钢市骗局小窥
富宝资讯4月2日消息：

　　钢材市场因为行业的特殊性，单笔成交的金额都较大，成为众多诈骗份子向往的乐土。

　　骗术一：饵引鲈鱼

　　某公司或个人以低价代办年检或其他事例为由，利用某些小公司贪图小利的心理从该公司骗取公章后，进行一系列的违法活动。因为公章立证的原因，往往在东窗事发后，给原公司带来很大麻烦和损失。

　　骗术二：偷天换日

　　受害公司在与诈骗方交易的过程中，对方要求承兑汇票结算方式。受害公司在办好银行承兑汇票后，应对方要求传真给了对方以证明汇票已经开具。其后，双方见面验单，诈骗方会借故合同细节不能同意等表示协议不能达成。受害方公司回到本地后，被告知款项已转，手中持有的已经变成假票。真相就是诈骗方已经按照传真件制作了假票，在验票时进行了掉包，转身就到银行进行了贴现。

　　骗术三：兄弟相煎

　　钢材市场交易过程中，买方企业在支付结算时经常要求汇票方式，而汇票的承兑期一般较长，有些卖方单位往往会拿到银行里贴现以便资金周转。诈骗方与受害公司混熟之后，称兄道弟、骗取信任，初时在双方交易汇票中只用小金额贴现尝试，其后一旦获取巨额汇票，诈骗方贴现后，立马人间蒸发了。

　　骗术之四：以假乱真

　　此种方法较简单，就是制造假的公司刻章、营业执照等，冒充正规公司在钢材交易过程中实施诈骗。

　　骗术五：施米偷鸡

　　这种骗术中，可能诈骗的一方是看上去完全正规的公司。诈骗方通过一批钢材交易（金额越小，越容易疏忽），对受害方公司交付的票据进行改动，其中比较常见的是在票据的大小写空白处造假，变换成其他的金额。如果受害公司在交易过程中心里设防比较差，可能损失惨重。

　　虽然近年钢市在普遍防骗意识加强的背景下，钢贸过程中的诈骗活动不再多见，但小心驶得万年船，尤其在当前低迷的行情下，不可贪图小利、因小失大。

　　我要订阅
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文  摘
蝴蝶效应、青蛙现象、鳄鱼法则、鲇鱼效应、羊群效应、刺猬法则、手表定律、破窗理论、二八定律、木桶理论、马太效应，这些你都明白吗？

 1、蝴蝶效应:上个世纪70年代，美国一个名叫洛伦兹的气象学家在解释空气系统理论时说，亚马逊雨林一只蝴蝶翅膀偶尔振动，也许两周后就会引起美国得克萨斯州的一场龙卷风。　　

 蝴蝶效应是说，初始条件十分微小的变化经过不断放大，对其未来状态会造成极其巨大的差别。有些小事可以糊涂，有些小事如经系统放大，则对一个组织、一个国家来说是很重要的，就不能糊涂。

 2、青蛙现象：把一只青蛙直接放进热水锅里，由于它对不良环境的反应十分敏感，就会迅速跳出锅外。如果把一个青蛙放进冷水锅里，慢慢地加温，青蛙并不会立即跳出锅外，水温逐渐提高的最终结局是青蛙被煮死了，因为等水温高到青蛙无法忍受时，它已经来不及、或者说是没有能力跳出锅外了。　　

 青蛙现象告诉我们，一些突变事件，往往容易引起人们的警觉，而易致人于死地的却是在自我感觉良好的情况下，对实际情况的逐渐恶化，没有清醒的察觉。

 3、鳄鱼法则：其原意是假定一只鳄鱼咬住你的脚，如果你用手去试图挣脱你的脚，鳄鱼便会同时咬住你的脚与手。你愈挣扎，就被咬住得越多。所以，万一鳄鱼咬住你的脚，你唯一的办法就是牺牲一只脚。

 譬如在股市中，鳄鱼法则就是：当你发现自己的交易背离了市场的方向，必须立即止损，不得有任何延误，不得存有任何侥幸。

 4、鲇鱼效应：以前，沙丁鱼在运输过程中成活率很低。后有人发现，若在沙丁鱼中放一条鲇鱼，情况却有所改观，成活率会大大提高。这是何故呢?

 原来鲇鱼在到了一个陌生的环境后，就会“性情急躁”，四处乱游，这对于大量好静的沙丁鱼来说，无疑起到了搅拌作用;而沙丁鱼发现多了这样一个“异已分子”，自然也很紧张，加速游动。这样沙丁鱼缺氧的问题就迎刃而解了，沙丁鱼也就不会死了。

 5、羊群效应：头羊往哪里走，后面的羊就跟着往哪里走。

 羊群效应最早是股票投资中的一个术语，主要是指投资者在交易过程中存在学习与模仿现象，“有样学样”，盲目效仿别人，从而导致他们在某段时期内买卖相同的股票。

 6、刺猬法则：两只困倦的刺猬，由于寒冷而拥在一起。可因为各自身上都长着刺，于是它们离开了一段距离，但又冷得受不了，于是凑到一起。几经折腾，两只刺猬终于找到一个合适的距离：既能互相获得对方的温暖而又不至于被扎。　

 刺猬法则主要是指人际交往中的“心理距离效应”。

 7、手表定律：手表定律是指一个人有一只表时，可以知道现在是几点钟，而当他同时拥有两只时却无法确定。两只表并不能告诉一个人更准确的时间，反而会使看表的人失去对准确时间的信心。

 手表定律在企业管理方面给我们一种非常直观的启发，就是对同一个人或同一个组织不能同时采用两种不同的方法，不能同时设置两个不同的目标，甚至每一个人不能由两个人来同时指挥，否则将使这个企业或者个人无所适从。

 8、破窗理论：一个房子如果窗户破了，没有人去修补，隔不久，其它的窗户也会莫名其妙地被人打破;一面墙，如果出现一些涂鸦没有被清洗掉，很快的，墙上就布满了乱七八糟、不堪入目的东西;一个很干净的地方，人们不好意思丢垃圾，但是一旦地上有垃圾出现之后，人就会毫不犹疑地抛，丝毫不觉羞愧。

 9、二八定律(巴莱多定律)：19世纪末20世纪初意大利的经济学家巴莱多认为，在任何一组东西中，最重要的只占其中一小部分，约20%，其余80%尽管是多数，却是次要的。社会约80%的财富集中在20%的人手里，而80%的人只拥有20%的社会财富。这种统计的不平衡性在社会、经济及生活中无处不在，这就是二八法则。

 二八法则告诉我们，不要平均地分析、处理和看待问题，企业经营和管理中要抓住关键的少数;要找出那些能给企业带来80%利润、总量却仅占20%的关键客户，加强服务，达到事半功倍的效果;企业领导人要对工作认真分类分析，要把主要精力花在解决主要问题、抓主要项目上。

 10、木桶理论：组成木桶的木板如果长短不齐，那么木桶的盛水量不是取决于最长的那一块木板，而是取决于最短的那一块木板。

 11、马太效应：《圣经·马太福音》中有一句名言：“凡有的，还要加给他，叫他有余;没有的，连他所有的，也要夺过来。”

 社会学家从中引申出了“马太效应”这一概念，用以描述社会生活领域中普遍存在的两极分化现象。
看了一篇文字不错，很有启发。跟大家分享下[愉快]

   一个老和尚养了一盆兰花，他对这盆淡雅的兰花呵护有加，经常为她浇水除草杀虫。兰花在老和尚的悉心照料下，长的十分健康，出落的清秀可人。有一次，老和尚要外出会友，便把这盆花托付给小和尚，请他帮忙照看。小和尚很是负责，象老和尚一样用心呵护兰花，兰花茁壮地成长着。

     一天，小和尚给兰花浇过水后放在窗台上，就出门办事了。不想天降暴雨，狂风把兰花打翻砸坏了。小和尚赶回来，看到一地的残枝败叶，十分痛心，也很害怕老和尚责怪他。过几天老和尚回来了，小和尚向他讲述了兰花的事情，并准备接受他的责怪。可老和尚什么也没说。小和尚感到很意外，因为那毕竟是老和尚最心爱的兰花呀。老和尚淡淡一笑，说道：

“我养兰花，不是为了生气的。”

       简单的一句话，却道出了一种豁达的人生态度。我们工作不是为了生气的，我们相爱也不是为了生气的。我们所有的选择都不是为了生气的。

     用心付出的东西一旦无法挽回，也不用再怨什么，悔什么。拥有的时候好好珍惜，失去的时候淡然处之。

     无愧于自心，持衡善念，便好。
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